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"Fui então à agência e comecei 
a participar do programa. Fi-
quei uma semana nó banco e 
eu mesmo fiz o meu próprio 
projeto, sem ter que pagar na-
da a consultores", diz. 

O financiamento', que será 
pago em 36 meses com nove 
meses de carência e juros de 
5,33% ao ano mais TJLP, tem 
como garantia um imóvel resi-
dencial na Ceilândia. O di-
nheiro será usado para a com-
pra de equipamento e monta-
gem de dois consultórios, um 
no edifício Venâncio VI, no 
Setor de Diversões Sul, e outro 
no Gama. . 

"Com o aumento da clien :  
tela, originária dos convênios 
firmados, surgiu a necessida-
de de ampliar o número de 
consultórios", informa o em-
presário. 

Os finan-
ciamentos são 
dirigidos a mi-
cros e peque-
nos empresá-
rios, inclusive 
do setor infor-
mal. Cada em-
preendimento 
tem um teto máximo de R$ 50 
mil de crédito, excetuando-se 
ós informais, que têm crédito 
de R$ 5 mil. Segundo o geren-
te da agência do empreende-
dor, o financiamento é de no 
máximo 36 meses com carên-
cia até 12 meses, dependendo 
do empreendimento. Dos 15 
empresários que participaram 
da primeira turma, três já rece-
beram o financiamento, no to-
tal de R$ 135. mil . O restante 
está em processo de liberação. 

"A maior parte dos finan-
ciamentos são -destinados' à 

entanto, há a disponibilidade 
de até 30% do valor do crédito 
para capital de giro. Na primei-
ra turma tivemos empresas de 
vários setores -•gráficas, clíni- 

cas de odontologia, floristas, 
empresas de alimentação - e de 
várias partes do DF - Planalti-
na, Tàguatinga e Plano Piloto", 
acrescenta Almiro Welzel. 

O proprietário da Padaria 
Brunella, na 206 Sul, Durang 
Kidiz Silva, há tempos procura 
uma forma de descobrir falhas 
na sua empresa que provoca-
ram um rombo na contabilida-
de. Na última semana, decidiu 
se inscrever no Programa de 
Gestão e Desenvolvimento do 
Varejo (Progredir) do Sindica-
to do Comércio Varejista. Lan-
çado no Brasília Shopping, o 
programa se divide em três 
etapas - Balcão de atendimen-
to, Diagnose de gestão e Con-
sultoria de gestão. Há custos 
diferenciados para associados 
ao sindicato e não associados e 
variam de acordo com as eta-
pas (de R$ 70 a R$ 500). 

Os balcões de atendimen- 
tos serão instalados em shop- 

ping cen- 
ters e até a 
próxima 
semana 
estará no 
Brasília 
Shopping. 
De lá se- 
guirá para 

o Alameda Shopping, em Ta-
guatinga, ParkShopping , no 
Guará, Conjunto Nacional 
(Plano Piloto) e no shopping 
do Gama. 

"Muitas vezes o empresá-
rio se preocupa apenas com o 
capital de giro, mas na verda-
de o problema é estrutural. 
Com  o programa queremos 
fortalecer as empresas exis-
tentes e orientar quem deseja 
abrir um novo negócio", ex-
plica Wlanir Santana, presi-
dente do Sindivarejista. 

O Progredir conta com a 
p adi ci paç'ãd cie' professores de.  
Economia, Marketing, Conta-
bilidade, Organização e Méto-
dos e Administração de Em-
presas da Universidade de 
Brasília (UnB). 

"Com o programa 
queremos fortalecer 

as empresas existentes 
e orientar quem deseja 
abrir um novo negócio" 


