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anos de Brasilia

o0 ber¢o aos 40, um mar de oportunidades

Em todos 0s seus momentos, a capital da Republlca proplolou 0 surglmento de fortunas com o atendimento de demandas governamentaxs

Andre Garcia

Dono de uma cerimica as
margens da BR-050, em Ubera-
ba (MG), o empresario Gilberto
Salomao se impressionou com o
intenso movimento de cami-
nhdes no trajeto Sao Paulo-Bra-
silia, no final da década de 50,
todos apinhados de material de
constru¢ao. Bom faro empreen-
dedor, percebeu logo a oportu-
nidade impar de desovar sua ra-
zoavel producdo. Desembarcou
em Brasilia no dia 12 de setem-
bro de 1959, aniversario de Jus-
celino Kubitschek, depois de
seis horas de voo em um bimo-
tor Douglas.

Conheceu Israel thelro
vendeu pequenas quantidades
de ceramica, subempreitou al-
gumas obras. “Naquela época,
ndo tinha licitagio, quem tivesse
material ganhava as obras”.
Num lance mais de intui¢do que
de visio, desbravou o Lago Sul.
Como muitos pponelros fez for-
tuna aproveitando com inteli-
géncia as oportunidades que
brotavam em abundancia na ca-
pital despovoada.

- Quarenta anos depois, a ca-
pital desbravada por Salomao
ndo é mais a mesma. Estd muda-
da - e povoada. O préprio Gil-
berto Salomao nao constréi ou
incorpora empreendimentos na
cidade. “Hoje, vou ao restauran-
te com a minha esposa e niio en-
contro ninguém conhecido para
cumprimentar”’, compara. Mas a
Histéria recente mostra que
Brasilia ainda reserva a brasilei-
ros de espirito empreendedor
um mar de oportunidades.

A construg@o civil e 0 merca-
do imobilidrio, embrides das
primeiras fortunas da cidade,
permanecem rendendo genero-
sos frutos. O mercado local,

s B

to de 4reas disponiveis, ainda
seduz construtoras de outros es-
tados e mantém a boa satide fi-
nanceira da maioria das constru-
toras locais. Movimenta, segun-
do avalia¢do de empresarios do
setor, cerca de R$ 500 milhdes
por ano. !

Foram os milhdes da cons-
trucdo civil, por exemplo, que
permitiram ao empresario, e ho-
je deputado federal, Paulo Octa-
vio Alves Pereira, erguer um
dos maiores grupos do Distrito
Federal. Depois de vender

e o
apesar dO ndlUldl es«.asseamen-'

acdes, ainda aos 15
anos, o mineiro de
Lavras fundou, em
1974, a Paulo Octa-
vio Empreendi-
mentos Imobilia-
rios. Conseguiu co*
lecionar em sua
carteira de clientes
algumas das princi-
pais autoridades do
governo federal.
“S6 de ministros
sdo uns 407, calcula
o deputado.

Tendo a cons-
trucdo como alicer-
ce, Paulo Octavio
diversificou suas
atividades. Investiu
em areas hoje con-
sideradas nichos de
mercado da capital.
Sao 14 empresas
nas areas de admi-
nistra¢do, vendas,
incorporagio e
construcdo de imo-
veis; hotéis e turis-
mo; concessiona-
rias de veiculos;
propaganda e mar-
keting e shopping
centers. Juntas, faturaram cerca
de R$ 240 milhoes em 1999 -

desempenho 40% melhor que

em 1998.
Alvo francés

Se protagonizou as mais fan-
tasticas histérias de sucesso ou
fracasso empresarial de Brasilia,
a construgdo civil ndo estd mais
sozinha na tarefa de produzir for-
tunas. Transporte urbano, varejo
de automoveis, prestacao de ser-
vigos, supermercados, sdo alguns
exemplos de segmentos onde
concentram-se alguns dos casos

“mais bem-sucedidos de empreen-

dedorismo no Distrite Federal.
Que o diga os irméos José
Humberto, Pedro Américo e
Antonio Carlos Pires de Aratjo.
De empregados do supermerca-
do Santo Anténio do Planalto,
de propriedade do primo Ant6-
nio Carlos Dias Noleto, os trés
irmaos, acompanhados do em-
presario Djalma Bandeira, tor-
naram-se donos da maior rede
supermercadista do Centro-
Oeste, o Planaltdo, e mais recen-
temente sécios locais de uma
das maiores redes de supermer-

José Humberto Pirestornou-se sécio da rede Carrefour

cados do mundo, a francesa
Carrefour.

Os quatro sécios compraram
o Planalto do primo Dias Noleto
em 1988 e imprimiram um pla-
no estratégico que culminou
com a venda da rede ao Carre-
four. Reformaram as lojas, mu-
daram o nome para Planaltio e
tomaram uma decisdo arriscada,
porém fundamental: abriram lo-
jas no Plano Piloto. “Eu tinha
um medo pelado do Plano Pilo-
to”, lembra José Humberto, na-
tural de Cristalandia, hoje muni-
cipio de Tocantins.

Em 1998, o Planaltdo pos-

sufa 17 lojas e faturamento pettos=*"

dos R$ 170 milhdes, quando vi-
rou alvo da onda de aquisi¢Ges
que assolou o mercado super-
mercadista. O Carrefour levou
90% do controle do Planaltdo,
depois de oito meses de nego-
ciagdo. “Nao digo que foi a co-
roacdo de um trabalho, porque
ainda somos empresarios jo-
vens. Foi a coroagdo de um ci-
clo”, avalia José Humberto, de
45 anos. “As oportunidades apa-
receram e nés tivemos a cora-
gem de encara-las”, resume.
Nos anos 90, a cidade criou

uma nova geragdo de
empresarios bem-su-
cedidos, curiosamen-
te formados nos de-
cantados quadros do
funcionalismo publi-
co. Algumas das
maiores empresas de
informatica do Distri-
to Federal sdo coman-
dadas por ex-funcio-
narios de departa-
mentos de tecnologia
do governo federal,
que tiveram a feliz
percepgio de que po-
deriam obter maior
sucesso do outro lado
do balcio.

A empresaria Cris-
tina Boner, socia da
TBA Informatica,
tem, talvez, a trajeto-
ria mais emblematica
desta geragdo. Tecn6-
loga em Processa-
mento de Dados, dei-
xou a geréncia de de-
senvolvimento de sis-
temas na secretaria de
Acdo Comunitéria da
Presidéncia da Repu-
blica em 1992 para ar-
riscar um v6o proprio.

De inicio, tomou uma atitude
que seria decisiva no sucesso da
TBA Informaética: fechou uma
parceria com a Microsoft para
vender o sistema operacional
Windows NT ao governo. Deci-
sdo arriscada pois embora ja
fosse o que é hoje no segmento
de software doméstico, a Micro-
soft ainda engatinhava no mer-
cado corporativo. Falar depois é
facil, mas Cristina Boner costu-
ma repetir que “o segredo do su-
cesso € assumir riscos”,

Como principal parceiro Mi-
crosoft, a TBA conquistou o
‘Pafs A'ponto de-ser eleita;em
1998, a melhor parceira da Mi-
crosoft fora dos Estados Uni-
dos. No ano passado, o grupo
vendeu a gigante americana
PSINet seu provedor de acesso
em Brasilia, para dedicar-se
com mais afinco a prestagido de
servi¢os e venda de programas
ao mercado corporativo. O gru-
po faturou no ano passado cerca
de R$ 100 milhges.

Com faturamento mais mo-
desto, R$ 25 milhdes, mas com
trajetdria igualmente surpreen-
dente, a Poliedro Informadtica é,

Fotos: Evandrp Matheus

Pioneiro, Gilberto Saloméo (acima), queixa-se de ndo reconhecer mais

as pessoas nos restaurantes, coisa que ndo acontece ao principal
empresario da construgao civil genuinamente candango

como a TBA, reflexo de seu fun-
dador, o administrador de em-
presas Luiz Carlos Garcia. Mi-
neiro de Belo Horizonte, Garcia
tem a vocagao para o trabalho
no sangue. Seu pai foi tropeiro e
depois comerciante.

Ainda em Belo Horizonte, o
empresario, eleito personalida-
de de 1999 pela Sociedade dos
Usudrios de Informatica do Dis-
trito Federal (Sucesu-DF), co-
meg¢ou como office boy do De-
partamento de Estradas e Roda-

-cem-de ‘Minas-Gerais (DER-—~

MG), aos 14 anos. Aos 19, jaera
do quadro técnico da empresa.
Em 1976, chegou a Brasilia
depois um rigoroso processo de
selecdo feito pelo Ministério do
Planejamento. Nos primeiros
meses, passava todos os finais de
semana em Belo Horizonte - en-
carando oito horas de ida e oito
de volta dentro de um Onibus.
Trabalhou no Ministério da Agri-
cultura, onde segundo ele “co-
nheceu o Brasil e aprendeu com
grandes técnicos do governo”.
Na UnB, acrescentou uma

segunda pds-graduacgdo ao seu

curriculo de administrador e
cientista econdmico. Em 1986,
achou que era a hora de abrir seu
proprio negécio. A primeira dis-
puta por um contrato do gover-
no, Garcia nunca esquece. “Alu-
gamos um equipamento muito
caro na época para poder parti-
cipar da licitacdo. Se perdésse-
mos, teriamos certamente um
grande prejuizo”, lembra. A Po-
liedro venceu.

Hoje, a empresa conta com
1.2-mil funciohirios-Atha nas
areas de gerenciamento eletro-
nico de documentos, desenvol-
vimento de software, treina-
mento, terceirizacdo de mao-
de-obra. E é reconhecida pelos
investimentos em pesquisa de
tecnologia. “Brasilia me deu to-
das as condigdes para desenvol-
ver meu trabalho”, agradece
Garcia. E, com conhecimento
de causa, avisa aos novos nave-
gantes: “Brasilia ainda ndo esta
totalmente formada. Ainda ha
muitas oportumdades, mas €
preciso ousar”. .




