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Problemas na comercializacao -

Para assegurar uma produgéo
de boa qualidade o agricultor en-

" frenta diversos problemas. Exces-

so ou escassez de chuvas, pragase
os altos..custos do. adubo-.e dos
defensivos agricolas. Mas  é na
hora de comercializar o seu produto
que ele toma conhecimento de
quanto vai custar o seu trabalho.
Como nido existe tabelamento, o
preco oscila ‘de acordo com a
procura ea oferta.

Durante o periodo chuvoso
geralmente os precos dos produtos
sdo mais-altos uma vez que-existe
mais incidéncia de praga e o custo
de producdo € bem mais elevado.
No final de abril, quando as
chuvas comecam a se estabilizar 08
custos de producdo devem di-

" minuir, e a expectativa é de que 08
pregos c¢aiam.

Para assegurar - um pre¢o
melhor, o agricultor tem que pas-
sar_por situacdes dificeis. A pri-
meira delas é a venda do produto

que, geralmente, é feita na Central
de Abastecimentd de Brasilia
{Ceasa).- Para participar da feira
atacadista ele tem que sair de sua

- chacara pelo menos s 03h00 da .
madrugada, e enfrentou um comeér-

cio que dura apenas uma hora (das
06h00 as 7h00).

Na Ceasa a’ reclamacédo’ dos
precos é geral, tanto por parte do
agricultor quanto do consumidor.
O produtor do nutleo rural Vargem
Bonita, Paulo Kauamura, disse
qué a caixa de cenoura de 20
quilos que ele-vende a Cz$ 1-mil,
ainda estda muito barata, «Na
seca. um canteiro. 'de 50 metros
produz 15 caixas, e durante as
chuvas s6 colhemos quatro», jus-
tificou ele. Kauamura saiu de sua
chacara as '3h00 e disse -que faz is-
to duas vezes por.semana, para
evitar os atravessadores: Segundo
ele, se fosse passar o seu. produto,
para a mao do intermediario cada
caixa de cenoura teria seu preco
reduzido a Cz$ 600.



