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RENATA GIRALDI

Os lojistas brasilienses estdo
comemorando, com antecedéncia,
a possibilidade de fechar o més de
agosto, com um aumento de 25%
nas vendas a prazo. O Clube dos
Diretores Lojistas’ do DF (CDL-
DF) atribui que essa confianga
transmitida pelos consumidores 2

estabilizagdo da economia; a princi---

pal causa deste crescimento no con-
sumo, jd que 80% da clientela pre-
fere comprar a prazo ou optar pelo
cheque pré-datado. Agosto j4 regis- °
trou, entre os dias 01 € 16, um au-
mento de 19,55% das vendas em
relagdo ao mesmo periodo de julho
dltimo.

Para o presidente do CDL, Di-
mas Thomds da Fonseca, a tendén-
cia € que as vendas aumentem as-
sim as facilidades de pagamento,
porque segundo ele, as taxas de ju-
ros devem baixar. ‘‘Agora € possi-
vel, programar os gastos com a cer-
.. teza de quanto serd o saldrio e o va-

-~ lor da prestagao, mais a taxa de ju-
ros’’, argumenta. Dimas Fonseca
diz -ainda que, hd as chances dos
acordos entre cliente e lojistas, co-
mo os polémicos cheques pré-
datados.

Taxas — A \inica maneira de com-
prar a prazo a juro zero é através do
cheque pré-datado. Um acordo que
nem sempre € possivel e em alguns
casos € rompido, o consumidor nao
tem como reclamar, pois do ponto
de vista legal ele ndo existe. ‘‘No
Alameda Shopping a maior parte
das vendas acontece gragas aos pré-
datados’’, analisou o diretor de
Marketing, do Alameda, Alexandre
Bandeira.

As taxas de juros variam de
acordo com as lojas e os planos de
pagamento. O Ponto Frio prevé
planos de 1 a 7 meses, com taxas a
partir de 9% ao més até 10,80%,

para 5.6 e 7 parcelas. J4 a Arapud,
prevé planos de 1 a 6 meses, com
taxade 8,5%; de 1 a 10 meses, com
taxa de 10% mais a entrada de
25%. Para 1 a 12 meses, a taxa sal-
ta para 11% e a entrada fixa em
25%.

A Onogds tem apenas dois pla-
nos: 3 vezes em juros ou em até 9
pagamentos com juros de 10% ao
més. As butiques, na sua maioria,

optam pelos cartdes de crédito ou

pré-datados.

Pesquisa — Gastar tempo, pa-
ciéncia e sapato ainda é a melhor
opg¢do para levar o que se quer ao
preco que se deseja, explica o presi-
dente do CDL, Dimas Fonseca. “E
importante avaliar com cuidado ndo
s6 onde estd o melhor prego, mas
também o melhor plano de paga-
mento. ““Com a diversidade que

existe o consumidor pode ter pre--

juizo por pura falta de paciéncia,
aconselha Dimas.

Na concorréncia por que vende
mais e o qué se vende mais, os ele-
trodomésticos dispararam na dispu-
ta. Depois deles, os eletronicos e
em seguida as chamadas utilidades
para o lar. A explicacdo para este
boom dos eletrodomésticos se deve
a opgao pelos financiamentos, que
s6 acontece para os produtos pesa-
dos. As vendas a prazo tém salvado
consumidores dvidos e comercian-
tes esperangosos.*‘E vantagem
comprar com cartdo de crédito, por
exemplo, porque se ganha tempo,
mas nao se pode esquecer o dia de
pagamento dele’’, ressaltou Dimas
Fonseca.

Se o ministro da Fazenda Ru-
bens Riclipero, ndo tivesse reitera-
do tantas yezes o pedido para ape-
Nas S€ COMprar o essencial os lojis-
tas acreditam que teriam tido um
salto aind3 maior nos lucros.

Compras a vista ficam estdveis

A perspectiva de estabilizagao
da economia, desde a efetiva im-
plantagao do real, em julho, esti-
mulou e aqueceu as vendas no Dis-
trito Federal. O sucesso do real no

- comércio pode-ser-medido -através- ~surpresa-foi-a procura pelos-finan-

.das comparagdes. Apenas nos pri-
meiros dias deste més as vendas,
através-de financiamentos a crédito,

aumentaram em 50,59% em rela-....

¢d0 a mesma época de 1993. Houve
crescimento também nas vendas

com cheques, enquanto em agosto -

de 1993 as lojas trabalharam com
15.120 compras através de cheques
este més elas venderam 17.711 —
17,13% a mais.

A confianga na estabilizagdo da
economia também € registrada em
um outro gréfico. A comparagao do
més de agosto com julho. As ven-
das através de cartdes de crédito su-
biram em 22,53% e através dos
cheques aumentaram 10,21%. No
total, houve um crescimento de-
19,55%. O otimismo dos donos de
lojas se estende as expectativas.
“*N6s acreditamos que cada més se-
rd melhor do que o anterior’’, prevé
o presidente do CDL, Dimas Tho-
mds da Fonseca.

0 di;,u’)’r do Ponto Frio, Celso

Barbiere, explicou que de uma for-
ma geral houve um crescimento nas
vendas, embora o nimeros de con-
sumidores acostumados a comprar
a vista ndo tenha aumentado. “‘A

ciamentos, que tiveram uma eleva-
¢ao de pelo menos 80%. O diretor
da Onogds, Antonio Xara, comple-

ram até 59 %, o pessoal tinha medo,

agora acabou o receio’’.

No Conjunto Nacional, o

maior shopping center do Centro-
Oeste, com 320 lojas, as avaliagoes
ndo podiam ser melhores. ‘‘Segun-
do os nossos célculos, s6 do inicio
do més até heje as vendas, em todos
0s segmentog, aumentaram em cer-
cade 15%"’, explicou o administra-
dor do CNB, Raimundo Pires. Ele
destacou que hd diferencas de op-
¢oes de formas de pagamento, con-
forme o segmento: eletrodomésti-
cos e vestudrio e assim por diante.

Mas nem tudo € tao bom para
comércio como indicam os mime-
ros, pois a falta de acordo entre al-

‘guns setores tem provocado ausén-

cias de estoque. ‘‘Ndo hd risco de
desabastecimento’’, trangiiiliza Di-
mas. (Renata Giraldi)

Varejo aponta crescimento

Informag¢des ano x ano (do dia 1 a 16)

e 25% na ve

CONSULTAS AGOSTO/93 AGOSTO/94 % SOBRE PERIODO
SPC 41.099 61.891 -+ 50.59%
SPCHEQUE 15.120 17.711 + 17.13%
TOTAL 56.219 79.602 + 41.59%
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Informagées més x més (do dia 1 a 16) .
CONSULTAS \ JULHO /94 AGOSTO/94 % SOBRE PERIODO
SPC Y74 g 2R 505100 9618915500 e 22.58% .
SPCHEQUE § .7 96.000" 1 17.711 + 10.21%
TOTAL 66.580 79.602 , + 19.55%
Fonte: CDL-DF
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