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Apesar da conjuntum economica desfavordvel,
Sindivarejista registra aumento de 5% em
relagdio a 1996, com muitas compras a vista

Marcio Vieira
Da equipe do Correio

do o caos que lojistas e empre-
sdrios esperavam com a queda
nas vendas nesse Natal ndo se
concretizou. A andlise do panorama
de vendas vem do diretor de Marke-
ting do Pétio Brasil, Renato Horne,
fue, disse estar surpreendido com o
movimento.
% ‘“Asvendas acabaram acontecen-
‘do. Ndo tem como prever um au-
qmento porque inauguramos hé pou-
'tos meses. Mas posso adiantar que
50% das vendas estao sendo feitas a
fmsta afirma Horne, que ainda ndo
tinha felto as proprlas compras de
Natal. “No meu caso € mais facil por-
que basta descer até as lojas”, justifi-
‘ca.

““Os empresdrios se afobaram
iquando disseram que seria um Na-
tal com vendas baixas’', comenta.
Para o diretor de Marketing do
shopping Ptio Brasil, por onde tem
passado 60 mil pessoas diariamen-

te, “‘esse ndo serd um Natal decep-
cionante.”

PRESENTES

A designer de jéias Lara Calaga re-
trata bem o perfil do brasileiro que
ndo abre mao de presentear nas da-
tas festivas. Somente com cada um
dos oito sobrinhos, ela gastou R$ 50.
“0 meu marido vai ficar enlouqueci-
do se souber disso”, brinca ela, evi-
tando ser fotografada.

‘““Ndo gosto de dar lembrancinhas
para as criangas. Uma pode néo

gostar”, diz Calaca, que tem um filho.

Moradora da Asa Sul, ela aproveitava
a tarde de ontem para para continuar
as compras no shopping. “Vou dar
presentes para todo mundo”, garan-
te, mostrando que lembrancinhas
nio fazem parte do vocabuldrio dela.

A estudante Mayra Freitas, 16
anos, moradora do Rio, estava im-
pressionada com a diferenca de pre-
cos entre a Feira do Paraguaie o
shopping. “Na feira, tinha uma agen-
da eletronica com capacidade para
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 de Natal supera
‘mids previsoes delojistas

Zuleika de Souza

Cena no Pdtw B}a:s

130 nomes com uma diferen¢a mfni-
‘ma de uma aqui do shopping com ca-
pac1dade para 150", compara. “B
aqui tem ar condicionado e mais se-
guranca”, completa.

TORCIDA
O presidente do Slndlcato do Co-

" mércio Varejista do Distrito Federal

(Sindivarejista-DF), Lazaro Marques,
estima que as vendas ficardo 5% aci-
ma das realizadas no ano passado.

24 DE1 1997

Segundo ele, existem trés fatores que
favorecem o setor.

‘“Depois do Natal, o consumidor
volta aos shoppings para ver se en-
contram os produtos mais baratos.
Em seguida, vem a retribuicdo dos
presentes recebidos e ainda tempos
afesta de réveillon”, enumera. O
presente de Natal que os lojistas es-
peram é o mesmo. “Estamos r tor-
cida para que as vendas ;-

nuem . w*



