Consumidor ja pode comprar da inddstria

A retragdo nas vendas e o
medo dos juros de financia-
mentos por parte dos consumi-
dores fizeram a industria de
eletroeletrénicos criar uma
nova alternativa de compra,
que agora chega ao DF. O
grupo Multibrds (dono da
Brastemp e da Cénsul) e a bra-
iiliense TDT Representacdes
»stdo oferecendo a “Compra
I'rogramada”, pelo qual pode-
e adquirir eletrodomésticos
lireto da fdbrica em 12 vezes

sem juros, com vantagens
como seguro contra perda de
emprego.

A estratégia do Multibrds
— ja aplicada em 17 estados
brasileiros - visa a aquecer as
vendas em tempos recessivos,
com o apelo da inexisténcia de
juros nos planos e pregos com-
petitivos. De acordo com o
diretor comercial da TDT, fvan
de Souza e Silva, os pregos dos
fogbes, geladeiras, aparelhos
de som e outros produtos sdo
afixades a partir de uma média

de pregos cobrados por lojas
em todas as regides do Pais.

Cendominios

“O consumidor até pode
achar precos a vista mais
baratos que o nosso, mas em
prestacdes de doze meses
somos imbativeis”, garantiu o
diretor. Os vendedores da
TDT estdo fazendo incursdes
em condominios, drgdos
publicos, empresas e associa-
¢Oes para divulgar o sistema e
efetuar vendas.

Entre as vantagens do con-
sumidor na “Compra
Programada”, além da inexis-
téncia de juros (o valor do pro-
duto é simplesmente dividido
em 12 vezes), estio a entrega
sem custos {frete) e o seguro
contra desemprego (o cliente
tem garantias se perder o
emprego e Conseguir compro-
var). Para produtos da linha
marrom, como TVs, som e
videocassetes, a ¢ntrega acon-
tece depois de -eis parcelas
quitadas.(R.L.)



