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COM PROMOCOES os comerc:éntes esperam que ha]a um aumento de 20% nas vendas

Pregos devem cair mais de 50%

Os comerciantes prometem
liquidagdes de verdade, mas é
bom o consumidor manter os
olhos bem abertos. Oswaldo

Morais, chefe de atendimento
do Procon, diz que o ideal é
que as pessoas comecem a
observar os precos desde j4,
para comparar mais tarde. “O
consumidor deve estar sempre
desconfiado”, observa.

Quem estd com 0 nome sujo
na praga e pretende aproveitar
as ofertas deve ficar atento. No
proximo dia 1°
comega a operar 0
SPC Brasil, um r
banco de dados
que informa a
situagao do consu- .
midor no comér-
cio de qualquer
parte do pais.

Este ano, a

“Na linha
volta as aulas
vamos baixar os
precos de itens
como ténis”
Diégenes Neto, da Polyelle

tal de giro, para entrar com as
novas cole¢bes no mercado.
As lojas que jd estao liqui-
dando prometem aderir a pro-
mogdo geral no comego do
préximo més, que espera
atrair 1,6 milhdo de consumi-
dores e vender R$ 25 milhdes
até o dia 17. “Vamos entrar na
linha de volta as aulas e baixar
os pregos de produ-
tos como ténis”,
avisa  Didgenes
Lemos  Oliveira
Neto, gerente da
Polyelle, onde os
produtos estdo com
descontos de 50%.
A tarefa de
atrair os consumi-
dotes neste época

liquidagdo geral
dos shoppings estd aconte-
cendo mais cedo. Ao invés de
margo, os lojistas vdo come-
car as promogdes em feverei-
ro. Um dos motivos que
explica a antecipagdo, segun-
do os comerciantes, foi as
venda no periodo de Natal,
que ficaram aquém do espe-
rado. Os lojistas querem capi-

z

do ano nio € nada facil.
Depois de gastar muito no
final do ano, €0m presentes e
viagens, as pessoas tém de
amargar pagamento de
impostos neste més. Mas ha
quem tenha feito sua reser-
va, como Shirley Medeiros,
que agora aproveita as pro-
mogoes. (M.D.) \ /



