“Mudanga provoca polémicas entre lojistas

A maior parte dos empresa-
rios que conseguiu lotes no SCIA
mostra animagiio quando o as-
sunto € a nova area que passarao
a ocupar. Para eles, a sigla deve
ser sindnimo de mais seguranga
para os carros e conforto para os
clientes. Essa ndo €, porém, uma
opinido undnime dos donos de
lojas de veiculos da Asa Norte.
Nakle Massuh, por exemplo, fa-
ria de tudo para continuar onde

ao fim e nada - o terreno ainda ¢
s0 poeira.

“E porque eu tive que mudar o
projeto e, por isso, ndo havia co-
mo comegar a construir”, se ex-
plica. Na primeira segunda-feira
de margo, recebeu a noticia de
que havia perdido o lote por cau-
sa da demora. “Vou comegar a
obra esta semana mesmo”, disse,
depois que soube da prorrogacdo
do prazo.

¢as, que sO funcionam porque es-
tamos ali”, afirma. “Vai ser péssi-
mo para a Asa Norte, porque 14
ndo h4 lojas tradicionais como as
da Asa Sul”, opina. Nakle estima
que gastard R$ 100 mil na obra.
Seguranca - O empresério
Joamar Monte, dono da Monte
Car (706), vé a mudanca de for-
ma diferente. “Vai ser 6timo, in-
finitamente benéfico”, comemo-
ra. Joamar comegou a fundagdo

do vai comegar a construir, tenho
certeza”, prevé. “Ninguém quer
perder lotes bons como aqueles.”
A reivindicagdo da Agenciau-
to para conseguir 0 novo setor
tem 17 anos. Durante o periodo,
foram muitos os conflitos entre
empresdrios e a Administragio
de Brasilia. Os moradores da Asa
Norte reclamavam que os carros
das lojas ocupavam espago que.

ndo cra apropriado, obstruindd o,

estd. Proprietdrio da Sdo Jorge
Veiculos (712) e da Massuh Au-
tomdveis (711), ele assinou con-
trato com a Terracap para a com-
pra de um lote de 1.420 metros
quadrados no SCIA em junho do
ano passado. Os 60 dias de prazo
para inicio da obra passaram, as
chuvas de novembro e dezembro
atrapalharam, o carnaval chcgou

Para Nakle, a mudanga estd
longe de aparentar ser bom negé-
cio. “Sé estou saindo porque fui
obrigado, a W-3 Norte € um pon-
to excelente”, diz. Ele acredita
que a W-3 deve perder com a sai-

- da das lojas. “As agéncias de vei-

culos atraem ndo somente os
clientes como uma série de outros
estabelecimentos, como autope-

da obra de seu lote de 1.120 me-
tros quadrados em novembro do
ano passado, exatos dois meses
depois de ter assinado o contrato
com a Terracap. Ele vé a polémi-
ca dos proprietdrios que estdo
sempre adiando o inicio das
obras como prejudicial para
quem ja comecou a colocar a
mio na massa. “Agora todo mun-

acesso de pedestres as calqadas '
Os empresdrios também ndo es-
tavam satisfeitos. “Na W-3 ha o
problema da falta de seguranga 1
Ja 1evaram um carro da minha lo-:
ja”, conta Joamar. “Serd uma boa
mudanga porque o brasmen"se=
gosta de ir ao shopping, sente-se

mais comodo, gosta da variedade '
de opgdes.” (T. F) T



