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COMERCIO

Construcao sem prejuizo

Na guerra por clientes,
home centers apostam
em promogoes e nas
vendas a crédito

RENATA MOREIRA

@ nicio de ano € a época
" certa para construir e re-
formar. Serd verdade?
“% Pelo menos para os do-
nos de home centers, aque-
las grandes lojas que ven-
dem material de construgdo
em larga escala e alta varie-
dade, esta afirmacdo se
comprova a cada ano. E no
periodo da virada do calen-
ddrio que as lojas lancam
um grande nimero de pro-
mocoes para atrair os clien-
tes e convencé-los a gastar o
décimo terceiro saldrio e ou-
tros beneficios com com-
pras parao lar.

As maiores lojas guardam
o anuncio das grandes liqui-
dacoes para serem lancadas
nas primeiras semanas de
janeiro. A Cimfel é um dos
mais antigos centros espe-
cializados em materiais de
construcdo da cidade. Pre-
sente hd 23 anos na capital
federal, a loja tornou seu no-
me col'hecido entre grande
parte da populacao.

Pagamento em maio

O maior investimento
dos proprietdrios foi em van-
tagens antecipadas. A Cimfel
oferece, desde novembro do
ano passado, todos os pro-
dutos a venda para os fre-
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gueses sO comecarem a pa-
gar em maio de 2006. O pa-
gamento pode ser parcelado
em até dez vezes. Mas a van-
tagem € vdlida somente para
compras acima de R$ 400.
Este tipo de oferta atrai
muita gente interessada em
comecar a construir e so se
preocupar com o pagamen-
to mais tarde. E o caso da es-
tudante Raquel Maciel, 20
anos, que foi fazer compras
com o pai, José Adailton
Carneiro. Os dois estao mo-
rando no Gama, com o res-
tante da familia, enquanto
aguardam o fim da reforma
da casa de Taguatinga e que-

No Setor de Indiistria e Abastecimento (SIA), hé vérios home cente

RENATO ALVES
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rs com promogoes
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Raimunda Pereira aprveita para trocar piso da casa do pai

rem encurtar o tempo de
duracgdo das obras o maximo
possivel. "No final de tudo,
comprar aqui sai mais bara-
to. A nossa vontade de mu-
dar € muito grande, ndo po-
diamos mais esperar", disse
Raquel. Os dois foram com-
prar ceramica, pecas de en-
canamento e loucgas para sa-
nitdrios. Pretendiam gastar
mais ou menos R$ 1.700
com toda a reforma e conta-
riam com um desconto que
aloja oferece a compras de
alto valor.

Oportunidade

A vendedora Raimunda
Pereira de Jesus, 37 anos, foi
comprar um novo piso para
a casa do pai. Ela procurou
precos melhores e facilida-
des no pagamento. "Sei que
em janeiro as promocoes fi-
cam melhores e tenho ur-
géncia para a mudanca do
meu pai, que estd em uma
casa alugada", explica. Rai-
munda gastard em média
R$ 5 mil para concluir seus
planos e garantir o conforto
do pai. O gerente da loja do
Setor de Industria e Abaste-
cimento (SIA), Manoel Flo-
rentino, garante que a pro-
moc¢do do pagamento a par-
tir de maio tem atraido mui-
ta gente. "Organizamos essa
idéia em um comité, anali-
samos todas as varidveis e
conseguimos chegar a um
resultado que favorece os
clientes e aloja", garante. A
Cimfel realiza também ofer-
tas quinzenais de alguns
produtos especificos.



