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Concessiondrias do DF comemoram incremento de 30,84% no setor. 2007 foi o melhor ano da historia
para o segmento. Estabilidade da economia e taxas de juros mais baixas estimularam os negécios

Nunca se vendeu tanto carro
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DA EQUIPE DO CORREIO

s empresdrios do setor

automobilistico tive-

ram um excelente re-

sultado de vendas em
2007. De acordo com o Sindica-
to dos Concessiondrios e Distri-
buidores de Veiculos Autoriza-
dos do DF (Sincodiv), 0 ano pas-
sado foi o melhor da histéria pa-
ra o segmento. As vendas atingi-
ram 87.334 carros, com cresci-
mento de 30,84% em relacdo a
2006. No pafs, o desempenho do
setor em 2007 também obteve
marcas inéditas. Segundo a Fe-
deracdo Nacional da Distribui-
¢ao de Veiculos Automotores
(Fenabrave), a alta foi de 29,57%
em comparagao com o ano an-
terior, com 4,25 milh6es de uni-
dades comercializadas. Pelas es-
tatisticas da Associagdo Nacio-
nal dos Fabricantes de Veiculos
Automotores (Anfavea), o setor
registrou expanséo de 27,8% em
relacdo a 2006.

Para o gerente de vendas da
Jorlan do Setor de Inddstrias e
Abastecimento (SIA), Jodo Ju-
nior, a facilidade dos brasilien-
ses no acesso ao crédito € o prin-
cipal fator a favorecer o merca-
do de automéveis no DE “Em
Brasilia, o poder aquisitivo é
melhor que em outros estados.
Os funciondrios ptblicos ga-
nham bem e agilizam o cadas-
tro”, argumentou. Dos 4.680 car-
ros vendidos pela concessiond-
ria no ano passado, 75% foram
financiados e cerca de 30% eram
populares, ou seja, com motor
1.0. As baixas taxas de juros
atrafram clientes para a compra
do carro zero quilometro. “Mui-
ta gente preferiu dar uma entra-
da menor no veiculo novo e,

A COMERCIANTE SAMIA FALCAO EXPANDIU 0S NEGOCIOS E, NUM MESMO MES, COMPROU DOIS CARROS ZERO

com o dinheiro que recebeu pe-
lo antigo, quitar outras dividas
que tinham taxas de juros mais
altas que as da concessiondria”,
contou Joao Junior.

A estabilidade econémica do
pais contribuiu para o bom de-
sempenho do setor automobilis-
tico local. “Hd uma facilidade
grande de aprovacao de cadastro
e uma confianga na economia.
Tudo isso facilita a negociag¢ao”,
afirmou Jodo Carlos Batista San-
tos, gerente de vendas da Slaviero,

no SIA. “O langamento de novos
modelos no mercado também fa-
voreceu as vendas”, acrescentouL
A comerciante Samia Falcao,
42 anos, conseguiu aproveitar
os lancamentos. Assim que co-
mecou 0 ano, ela comprou um
novo Ford Ka para a filha. O car-
ro foi financiado em 36 vezes.

Uma semana depois, ela voltow -

a loja e comprou uma EcoSport
para ela, também financiada em
36 vezes. “Nunca imaginei que
compraria dois carros zero em

um mesmo més. Sé consegui fa-
zer isso porque expandi meus
negdcios”, disse Samia, dona de
duas lojas de bijuterias. “Este é o
ano de ganhar dinheiro. Ainda
VOu comprar um carro para meu
filho que vai fazer 18 anos”, disse
a empresdria, otimista. Se de-
pender de clientes como Samia,
os'donos de coneessiondrias
continuarao tendo motivos para
comemorar. O Sincodiv estima
que as vendas tenham alta entre
20% e 25% este ano.




