| RECURSOS EXTERNOS

Novo

para o

Brasil

por Tom Camargo
de Londres

O Midland Bank Interna-

tional, através de sua sub-

sididria Aval, pretende am-
pliar de forma agressiva
sua presenc¢a na frente de

créditos comerciais para o

Brasil.
O banco, que tem antiga,

e reputada como sélida, re- -
lagdo comercial com o Pafs

— hoje tem pouco mais de

US$ 1 bilhdo emprestado -

sob diferentes roupagens,
de um total de US$ 3,5 bi.
lhdes escriturados a favor
de todas as casas inglesas
'—, afia agora uma nova
ferramenta.

' S8o as operagdes ‘‘a for-
fait”’. Nelas, um pafs ex-.
portador vende os papéis
que recebeu como paga-
mento de uma transac8o a
uma empresa de ‘‘forfei-
ting”’,recebendo a vista, nu.
ma s6 tacada, todo o valor
do negécio, mesmo que ele
tenha sido fechado a prazo.

Ainda neste ano a Aval
pretende financiar um total
de US$ 150 milhdes de ex-
portacdes brasileiras ‘&
forfait”’. Operacdes do tipo
j& foram feitas envolvendo
pecas de automoével para a
Alemanha e os Estados
Unidos.

Tan Guild, o principal
executivo da Aval, embar.
caré para o Brasil no dia 7
de novembro com uma vi-
¢osa agenda de contatos
com o0 governo e empresas
privadas.
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Ele calcula que nos proxi-
mosdoze mesesovolumeto-
tal de negécios “‘a forfait”
serd de cerca de US$ 8 bi-
1hdes em todo o mundo. Cal-
cula também que o Brasil
poderia ter até 10% do total
de suas exportacdes mane-
jadasdestaforma.Comofa-
tor extra de atrag 8o lembra
quenegoécios ““a forfait’’ ndo
entram ha conta de risco
que cadabancomantém por
pafs, pois o responsavel fi-
nal é o importador. A ele
competird pagar, geral-
mente em prestacdes se.
mestrais.

Para empresas brasilei.
raseparaofluxodecaixada
balanca comercial — onde
08 pagamentos a vista e as
vendas a prazo contribuem
para a falta de divisas nos
cofres do Banco Central — é
um negécio atraente, desde
que o importador nfo seja
consideradoum altorisco.

O custo da operaclo de
“forfeiting’’ — ou cessfo de
direitos —écalculadoem cf-
ma da Libor, & taxa inter-
bancéria oferecida no mer-
cadolondrino. O pessoal que

. anda pelo lado da calcada

onde bate 0 sol esté pagando

1,5a2,0% acima da Libor, 0 .

ue significaria que de tada
S8 100 exportados o expor-
tador receberia liquidos
cerca dei&.vma venda bra:
sileira & Africa, ou ao Méxi-
¢o ou & Venezuela pode pu.
X&r a margem para até 4
rontos. oque deixaria 88 do6-
aresconi oexportador.
George Barret, presiden-
te da Divisfio de Comércio

‘Internacional do Midland,

recém-chegado de dezesse. .
te dias no Brasil, acha queo
momento atual repete ca-
racteristicas do ‘‘boom’’ de
20 anos atrés. ‘O exporta-
dorentrega-nosospapéisde.
sua venda, recebe seu di- °
nheiro e sequer tem de sé..
preocupar em conhecer o’
mecanismos comerciais dé. -+
seu parceiro. Isso favoreces»
a penetracfio em mercadog{:”
desconhecidos e dé velocis.]
dade no fechamento de nes~:=
gocios.” I
Barret acha que depende-
ré do exportador brasileiro
a criacfio de condigles para
que uma operaclo “a for-
fait'’ setornevidvel. Napra.
tica, o custo da operacfo
tem de serrepassadoparao
importador, mas dentro de
um quadro final de custos
gue n#io tire a competitivi.
adedoprodutoexportado.
Nospaisesdesenvolvidos,
o custo do “‘forfeiting’’,
quando comparado aquilo
que ¢ oferecido pelas agén-
cias oficiais de financia-
mento ao comércio exterior
-~ como a Ecgd, inglesa, a
Hetmes, alem§, e o Exim-
bank, norte-americano —, é
menos atraente, até porque
nfo se coloca a escassez
aguda de moeda forte para
0S que 08 combatem no ce-
nériointernacional. ‘
E preciso saber, contudo,

que, dependendo do com-

rador, onegéciopoderé ser
nexeqtiivel. Vender auto-
moéveis para a Nigéria, ou
méquinas operatrizes para
a Venezuela ou tratores pa-
ra a Argentina sfo negécios
que dificilmente passariam

elo erivode um corretor ““a
orfait”. Se o ris¢o do com-
prador for garantido pelo
Estado, melhor. '



