Negociar caso a caso

Afirmando que a meta dos
latino-americanos é “‘um siste-
ma financeiro internacional séli-
do, que permita o crescimento
dos paises em desenvolvimen-
to, para que estes elevem seus
niveis de vida e possam pagar’’
(suas dividas), Betancur subme-
teu a apreciagao das 11 delega-
¢0es as sequintes propostas:

1 — “Fazer tudo o que esteja a
nosso alcance para cumprir, de
forma total e oportuna, as obri-
gacdes de crédito externo de
nossas pétrias; )

2 — “Compromisso de que os
paises que necessitem bus-
quem, individualmente com os
credores e com o Fundo Mone-
tario Internacional, ajuda apro-
priada que, permitindo o desen-
volvimento destes paises, sir-
vam para satisfazer suas obriga-
¢des de crédito externo;

3 — 'O compromisso de buscar

coletivamente que as nagdes in-
dustrializadas adotem pofiticas
financeiras ou comerciais capa-
zes de alterar de forma signifi-
cativa o resultado dos progra-
mas de ajustamento e assumam
a obrigacdo de proporcionar os
recursos gompensatérios ne-
cessarios;

4 — ‘0O compromisso de buscar
coletivamente novos estimulos
na América Latina para o inves-
timento estrangeiro til;

5 — “‘0O compromisso de buscar
coletivamente que as modalida-
des de crédito dos organismos
multilaterais se adaptem as cir-
cunstincias especificas desta
conjuntura;

8 — “Compromisso de buscar
coletivamente, dentro do siste-
ma latino-americano, convénios
de pagamento que estimulem o
comeércio internacional, com
economia de moedas fortes’’.



