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BRASI IA — Como: centr@ polm-
1t do pais; Brasilia
Mas de usis tem-

das ccn-‘-

e devera ganhar

grupos economlct)s

poaer
,'~'flocals ‘esta  investindo .US$ 40 mi-

106s na construgao de quatro torres
1.andares para: abngar 0. Centro

resarial Varig. ‘O inicio das

bras, no més passado, agito
fos empresariais da- cnda e ¢ dei-

XOU:110 ar uma pergunta: a Varig vai

rir sua ‘sede a&mxmstratlva' pa»

séessores da dlretona da Vang
am que sede da. empresa continua-
1o Rio. Mas um con junto de indi-
«clos anima.os. empresarios -locais. a
.acreditar no contrario. Recentemen-
2, a companhia transformou sua ge-
encia g;eral de Brasilia numa direto-
| “poderes junto a
sa. Além disso, na
0-Ce; ,Empresanal a

ig, que era proprietaria do terre-
‘ne, fez uma permuta.com o rupo
"OK pela qual, no final da obra; ficars
‘com uma das quatro torres; num to-
tal ‘de 16 mil m? de'drea constrmda
‘Nela, serd montado- ‘um' auditorio ¢
‘um andar inteiro serd destinado 3

- instalacdo de computadores. “Se a

uiser mudar ja tera todas as
pokiglt bserca

upo OK que terd dlrelto a ekplorar

gue mtegram 0 prOJeto

% Concorréncia — Se decidir

“transferir-se para Bras1ha a Varig es:
fard segumdo 0s passos de uma de

suas concorrentes, a Transbrasil, que

.desde 1972 centralizon na capltal boa
“parte de seu comando administrativo.

Em Brasilia j& funcionam a presidén-
ho

cia, o conselho de administragio e as
diretonas de finangas, ‘de manuten-
do, ede administracdo, recursos hu-
manos e suprimentos. ‘‘Brasilia ¢
’-,uma area. estratégica para a compa-
‘nhia”, diz Jorge Honério, assessor da
d' ’ 'torla da Transbrasﬂ “Explora—
gover-- -

pro-

SCEM 0S ne

18 val ter prédio proprio, em breve, na capital -

ximo dos centros de- decmao ” Luiz
Estevdo observa que “em qualquer
pais do mundo, a capital € um centro
no qual nenhuma grande empresa

‘pode deixar de estar presente €, no

caso de Brasilia, essa necessidade fi-
cou muito mais clara depois da aber-

tura politica”. Mas ndo é apenas a
proximidade do poder que esta
atraindo um nimero cada vez maior
de empresas para a capital.

Aos 31 anos de idade, Brasilia per-
manece ainda muito dependente dos

lg)regos gerados pela.administragdo

lica, mas j& possui uma vida eco-
nomlca propria e comega a revelar
uma geragdo de empresarios que esta
se projetando fora de suas fronteiras.

“*A tendéncia de Brasilia de se conso-
- “lidar ‘como um importante centro
- econdmico € indiscutivel”, afirma Es-

tevdo. A cidade esta colocada no cen-
tro da Regido Centro-Oeste, que
atualmcnte € a que mais se expande
no pais, e relne muitas condigdes
favoraveis para atrair investimen-

~tos”, diz ele. Projetada para abrigar

500 mil pessoas no-ano 2000, Brasilia
possui hoje dois milhdes de ‘habitan-
tes, incluindo as oito cidades satélites,
boa parte dos quais com alto poder
aquisitivo. “Esse & ¢ um mercado alta-
mente promissor”, observa o empre-
sario. “Ha duas Brasxhas a do gover-

00, que ¢ passageira, € a permanente,

a quem muita gente nao da atengdo.”

Nesse momento, 0. simbelo-mais - sé- de-Rio- Preto, “Canhedo fundou -

evnd“nte"aa nova classe empresarial

de Brasﬂ]a ¢ Wagner Canhedo que
nas ultimas duas semanas esteve no

centro do noticiario da imprensa por
“causa ‘'do seqiiestro de seu filho mais

velho, Wagner Canhedo Filho, o Wa-

zinho. Foi Canhedo que chamou a

atengdo para Brasilia quando, em ou-
tubro do ano passado, comprou a
Vasp por US$ 43,5 milhdes, assumin-
doa monumental divida de US$ 700
milhes que a empresa area do gover-

no de Sdo Paulo possuia na epoca. -

Como Estevao, Canhedo pertence &
categoria dos pioneiros, ou seja, as
pessoas que vieram para Brasilia ain-
da na época da construcdo da cidade
¢ que erigiram verdadeiros 1mperlos
no Distrito Federal.

Inicio — Canhedo chegou a capi-
tal em janeiro de 1957 dirigindo um
caminhdo no qual costumava trans-
portar madeira no Parana e logo per-
cebeu que seria em Brasilia que iria
fazer fortuna. Nos canteiros de obras
da capital, ele conheceu o presidente
Juscelino Kubitschek, mas reage a
qualquer insinuagdo de que foram os

relacionamentos politicos que deram .

1mpulso a sua carreira de empresario.
“Tudo o que consegui foi a custa de
muito trabalho”, diz Canhedo, que
costuma chegar pontualmente as 7h
nos escritorios das empresas que diri-
ge, e dos quais nunca sai menos de 12
horas depois. Paulista da localidade
de Potirendaba, na regido de Sio Jo-

uma empresa de 6nibus no inicio da

: Esteva.o

gomos em Brasili

In teresse em ficar perto do poder leva cada vez mais sedes de empresas para a capi tal

Brasnha — Aldori Sllva

decada de 60, a lelan e desde entao

. 130 parou 1 mals 1€ CI‘ESCCI‘

HO]C :20$ 56" anos, orgulha-se de

/POSSuir um patriménio pouco supe-
- riora US$ 1 bilhdo distribuido por 17
-empresas, entre fazendas, uma com-

panhia de taxi aéreo, uma dlStl’lbul-
dora'de combustiveis, uma ageéncia de
turismo e outros negocios. Seus ad-
versarios observam que, se desconta-

-das as dividas, que costuma assumir
sem_maiores receios, 0 patrimonio

liquido de Canhedo ¢ bem' menor.
Seja como for, ¢ inegavel que o grupo
Canhedo, que, incluindo a Vasp, fa-

tura cerca de US$ 600 mxlhoes por-
/ano, ja assumiu proporgoes que O .
colocam num grau de importincia
que ultrapassa as fronteiras do Dls--

trito Federal.

Luis ‘Estevio, do grupo OK, que. ,
também se coloca entre .08 cinco .

maiores da capital, percorréu uma
trajetoria semelhante, A histéria do
grupo comega em 1952, com uma loja
de venda e recauchutagem de pneus
em Uberlandia (MG), fundada por
Lino Martins Pinto, tio do empresa-
rio. A medida em que 0s monumen-
tos projetados por Oscar Niemeyer
iam saindo do chéo, a Pneus OK ia se

aproximando de Brasilia. Em 1957,
instalou-se em Goidnia ¢ um ano
depois desembarcava na capital, para
onde a sede do grupo foi definitiva-
mente transfenda em 1966. Em 1976,
com pouco mais de 20 anos, Estevio

“-abandonou o curso de Fisica na Uni-

versidade de Brasilia para dedicar-se

ﬁcar mais proximo do cen tro das deasoes

pletar 4

a direcao da empresa que, na época,
ja atuava nos ramos da construgio

civil- e da agropecuaria. Uma bem -

sucedlda estratégia de expansdo atra-
vés da.compra de concorrentes (como
a incorporagdo da Rede Benfica
Pneus em 1980) e dlvermﬁcagao dos
negocios levou o grupo a posigio que

ocupa hoje, entre os 100 maiores do

pais.
No total sdo 15 em] resas entre
as quais varias revendedoras de vei-
culos ¢ um ‘bancos de investimentos,
que faturam em conjunto US$ 420
milhoes por ano. As vesperas de com-
5 anos, o grupo- OK acumu-

lou algufis. recordes impressionantes.
A Pneus OK,
cerca de iim’ milhdode pneus por ano,

- através de uma rede de 54 lojas em
‘todo o pais, 0 que lhe permite osten- -

far o titulo de maior: revendedor Fx-
restone do mundo. - :

Junto com o incorporador e depu-
tado federal Paulo Octavio Pereira —

- cuja, empresa, a Paulo Octévio Em-

prendimentos, fatura US$ 60 milhdes
anuais —, Estevdo ¢ freqiientemente
lembrado” pela sua amizade com o
presidente Fernando Collor, com que
estudou nos tempos de ]uventude, em

" Brasilia, e cuja residéncia costuma

freqiientar. A amizade é fonte inesgo-
tavel de comentarios sobre favoreci-
mentos nos negocios, insinuagio que
o empresario rebate de imediato.

“Muito antes do Fernando ser_&(esv :
che

~ dente da Republica eu ja tinha

ga-
do onde estou hoje”, afirma.

por exemplo, vende

e




