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Taxas de juros para

5
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financiamento sobem
em média 1,5% no DF

Com 0 aumento, as taxas mensais dos crediarios Chegam a 9%

Maisa Moura
de Brasflia

Os financiamentos estdo em
média 1,5% mais caros no Dis-
trito Federal. Depois de um final
de semana tumultuado e de mui-
ta expectativa, bancos e finan-
ceiras da cidade decidiram ele-
var suas taxas de juros nos fi-
nanciamentos acima de seis
meses. O resultado € que nas
compras a prazo os juros men-
sais passaram de 6% ao més
para 7,5% e 9%, em média. Nas
concessiondrias de veiculos, 0s
leasing , financiamentos com

" taxas mais baixas no setor, tam-
bém estdo mais caros. Na sema-

na passada, os juros cobrados
nesse tipo de financiamento nao
ultrapassavam os 3%. Hoje, eles
estdo proximos a 4,5% ao més.
Os lojistas também estao pagan-
do mais caro pelo desconto de
duplicata, cerca 4,72% ao més,
sem incluir o Imposto sobre O-
peragdes Financeiras (IOF).

A expectativa do comércio,
com o aumento ji esperado dos
juros, é de que as vendas, princi-

—palmente: de automéveis e de
eletrodomésticos, caiam no
primeiro momento. Mas eles
ainda acreditam que a taxa de
juros pode baixar, feduzindo as-
sim a tendéncia de queda nas
vendas. “Quem elevou seus ju-
ros para até 9% ao més deverd
‘baix4-lo aos poucos para se
equiparar ao resto do mercado”,
diz Sérgio Koffes, presidente da
Federacgdo do Comércio.

Expectativa

" Paraco diretor-regional da
.rede de lojas Ponto Frio
Bonzdo, especializada em
eletrodomésticos e méveis, Cel-
so Berberéia, os juros nas com-
pras até 12 vezes, que passou de
7% para 9% ao més, podem
baixar. “Esperamos que essa
taxa caia até o final do més, mas
ainda assim ndo acredito que

esse aumento va influenciar ;

muito as vendas”, diz Berberéia.
Segundo ele, a maior parte das
vendas em suas 11 lojas no Dis-
trito Federal sdo feitas em até
seis meses de credidrio. “E a
tendéncia € que os consumi-
dores optem por pagamentos em
até quatro meses, pelo mesmo
preco a vista”, diz.

Essa também € a opinido de

Sindicato do Comércio Vare-

Lazaro Marques, presidente d/oi

Sérgio Koffes

jista do Distrito Federal. Na sua
avaliagdo, a maioria dos lojistas
que vendem por meio de
cheques em até tr€s meses, com
cheques pré-datados, ndo deve-
rdo aumentar seus pregos. “Ele
optard por diminuir seu lucro
em vez de perder seus clientes”,
diz Lazaro. Para ele as lojas de
méveis e eletrodomésticos de-
verdo ser as mais prejudicadas
com o aumento dos juros.

As lojas Arapuid, que tém-

263 unidades em todo o pais,
decidiu reduzir o prazo de seus

financiamentos passando de 24

para até 16 meses. De acordo
com sua assessoria de imprensa,
essa mudanca € temporaria e
vai depender do comportamento
do mercado. Nos financiamen-
tos de 12 meses ataxa é de 7,8%
ao més e os planos variam de 4 a
12 meses, além do.de 16 meses,
com juros de 6,5%, que € a
menor taxa. A maior taxa é de

8,9%. Ate a semana passada, a
taxa média era de 5,4%.

Nio dd para arriscar nenhum
palpite nem previsdo. Para o
economista e professor da Uni-
versidade de Brasilia (UnB),
Dércio Munhoz, € dificil prever
0 que vai acontecer Com 0s juros
e com a economia até o final do

" ano. “Vai depender do compor-

tamento das bolsas aqui e no ex-
terior. Se as bolsas continuarem
subindo ou se mantiverem es-
taveis, pode ser que os juros,
que estdo absurdamente altos,
caiam”, explica.

Para Munhoz, somente em
15 dias ser4 possivel fazer uma
avaliagdv do efeito das taxas de
juros: “Os juros altos podem
levar a um aumento de inflagdo
e 4 redugdo da competitividade
dos produtos brasileiros no mer-
cado externo. Com saldrio
achatado e um alto indice de de-
semprego, a recessao pode ser
inevitavel”.

Redug@o nas vendas € o que
espera o presidente do Sindica-
to do Comércio Varejista de
Automdveis do DF, Oscar
Perné. Segundo-ele, os juros
mensais nas concessiondrias
de automdveis, nos contratos
de leasing e factoring, pas-
saram de 2,7% para 4,5%, em
média. “Isso val provocar que-
da nas vendas, porque repre-
senta aumento significativo no
preco final do veiculo”, diz. E
exemplifica: “Quem financiar
R$ 10 mil hoje, num plano de
24 meses, vai pagar R$

2.232,00 a mais do que na
semana passada”. /Y/



