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Distrito Federal se transforma em pélo de atracdo de investimentos produtivos. Empresas dos mais
diversos ramos, do financeiro ao varejo, abrem filiais na capital em busca da maior renda per capita do pais

No radar do dinheiro

VICENTE NUNES E
LUCIANA NAVARRO

DA EQUIPE DO CORREIO

ao € preciso ser nenhum génio da

economia para perceber que o in-

vestimento tem como prioridade

olucro. E, durante um bom perio-
do, o Distrito Federal ndo se encaixou mui-
to bem nessa visdo prética dos donos do
dinheiro. Pois, de dois anos para c4, a capi-
tal do pais quebrou esse tabu. Deixou de
ser vista como um mero centro politico-
administrativo para se transformar em um
dos p6los econdmicos mais ativos do Bra-
sil. Do varejo ao setor farmacéutico, do
mercado imobilidrio ao financeiro, todos
querem tirar proveito das oportunidades
que emergem da cidade que detém a quar-
ta maior populacdo do pais, renda per ca-
pita trés vezes superior a média nacional,
uma leva de servidores ptiblicos dvidos por
consumir e tomar empréstimos e um sis-
tema de logistica bem-estruturado.

Um dos casos mais recentes da Brasilia
que entrou no radar dos investimentos é o
da cadeia de lojas Zélo, de cama, mesa e
banho, com forte atuagao em Sao Paulo,
Rio de Janeiro e Parand. “Fizemos pesqui-

sas para determinar as dreas em que iria-
mos crescer. E Brasilia apareceu na linha
de frente, com uma concentragao de clien-
tes e de renda muito favoraveis”, afirma
Mauro Razuk, sécio-diretor da empresa. E
ele nao tem do que reclamar. No primeiro
fim de semana de funcionamento no DE
as vendas ficaram 50% acima do progra-
mado. “Tivemos que mandar cargas extras
com dois motoristas no caminhao, para
que dividissem o trabalho e ndo atrasas-
sem o reabastecimento’, conta. A Zélo de
Brasilia, com 370 metros quadrados, cus-
tou R$ 1 milhdo e tem um tiquete médio
(valor de venda) 30% a 40% superior ao de
pontos tradicionais na capital paulista. “Os
resultados no DF tém sido tao bons, que
estamos nos preparando para abrir outra
loja na cidade no préximo ano”, avisa.
Recém chegado ao DE, o presidente do

Banco Fator, Manoel Horécio Francisco.

da Silva, € taxativo: “Para uma empresa
que tem planos consistentes de cresci-
mento, como € 0 n0sso caso, nao ha como
ficar de fora do DE Estamos falando de um
mercado em expansao que exige presenca
fisica para atendé-lo”". SGcio-diretor da
Corretora XP Investimentos, Marcelo Mai-
sonnave se diz surpreso com o retorno de

seu negocio, que consumiu investimentos
de R$ 270 mil. “Nove meses depois de
inaugurar um escritcrio de 50 metros qua-
drados, aumentamos em seis vezes a nos-
sa estrutura em Brasflia’, diz. A XP, que dis-
puta com as corretoras Agora e Ativa a
atencao dos poupadores brasilienses, avi-
dos pelos ganhos do mercado acionrio,
terd em breve dois concorrentes de peso: a
SIW e a Umuarama, instituicoes cariocas
que jd estdo em busca de espago e gente
para fincar raizes na capital.

A Aché Laboratérios vai na mesma dire-
¢do. Terceira maior empresa farmacéutica
do pais, anunciou investimentos de R$ 40
milhdes no DF paraa constru¢do de um
centro de distribui¢do de medicamentos,
que empregard 120 pessoas. ‘A localizagao
geogréfica facilita a logistica de distribui-
¢ao e Brasilia oferece uma 6tima infra-es-
trutura’, ressalta o diretor da companbhia,
José Roberto Mendes da Silva. Que ja faz as
contas: “Queremos triplicar nossa receita
com a chegada no DF”. No ano passado, o
lucro da Aché ficou em R$ 1 bilhao.
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