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O forte crescimento nas ven-
das, desde a entrada do Plano
Real nas agéncias de turismo
que oferecem pacotes especifi-
cos para adolescentes vem sug-
preendendo os Iﬁ‘ropnos agentes
de viagens. Empresas como a
Tia Augusta, que tém progra-
mas de férias dirigidos especial-
mente para a faixa etaria dos
chamados teens, verificaram au-
mento de até 100% na procura
dos jovens por roteiros em julho
em relagdo ao mesmo perlodo
do ano passado.

Ja as agéncias que Vendem
cursos de intercambio para alu-
nos do segundo grau estdo com
vendas até 150% maiores este
ano emrelagdo a 94. E o caso da
Education First (EF), cujas ven-
das do programa de um ano de
estudo no Exterior cresceram
150% e as do programa de estu-
do nas férias de julho cresceram
100% sobre julho do ano passa-
do, diz o diretor da EF, Kent
Jonsson.

Crescimento

Os representantes das agén-
cias acreditam que ha vérios fa-
tores para o incremento das
vendas este ano: a estabilidade
écondémica, que permite um
maior planejamento do orga-
mento familiar; a possiblidade
de fazer longos financiamentos
das viagens; a diferenga cambial
e 0 barateamento das passagens

dos vbos comerciais para que
pudessem concorrer com 0s
voos charter. “Ficou mais aces-
sivel para muitas familias, que
antes nao tinham condigdes de
viajar, mandar ao menos os fi-
lhos”, diz Pedro Guimaraes, ge-
rente de atendimento da Stella
Barros, empresa cujas vendas
do pacote “Meus 15 anos na

Europa” cresceram 21% em 95

sobre 94. ,

No caso dos cursos de inter-
cambio, os diretores das ageén-
cias citam ainda como fator de
crescimento das vendas 'uma
maior conscientizagio das pes-
soas quanto a necessidade de
aprender uma lingua para con-
correr no mercado de trabalho,
cada vez mais voltado a globall-
zagdo. O faturamento da agén-
cia Student Travel Bureau (STB)
com o curso “Young” — que le-
va estudantes aos Estados Uni-
dos ou a Inglaterra em julho —
por exemplo cresceu de USS$ 2, 5
milhdes em 94 para US$ 4 mi-
lhdes este ano, diz a diretora de
marketing, Christina Bicalho.

Por causa do aumento na pro-
cura pelos pacotes de turismo in-
ternacionais, a agéncia Tia Au-
gusta comegou a trabalhar tam-
bém com roterios nacionais, dos
quais 93% dos clientes sdo ado-
lescentes. “Os teens sdo o melhor
publico para trabalhar porque
sdo francos e nao tém senso criti-
co negativo”, afirma o gerente
da Stella Barros, Pedro' Maga-
Ihaes.

~ Zuleide Rocha com o filho Eduardo, que vai para os EUA em 96

ESTUDOS MAIS BARATOS

Mandar o filho para o Exterior pode ser egonémleo

Entre os motivos que influen-
ciam os brasileiros a ir estudar no
Exterior ha um que chama a
aten¢do: morar um ano nos Esta-
dos Unidos ou Europa pode sair
mais barato do que continuar os

~ estudos no Brasil durante esse pe-
riodo. Mesmo somando os gas-
tos com passagens aéreas, custo
do curso — geralmente inclui
acomodagdo, alimentagdo, mate-
rial escolar e transporte —, lazer
e taxas, a diferenca pode chegar a
mais de US$ 4 mil. Esse foi o cal-
culo a que chegou a familia de
Gustavo Rocha, de 18 anos, que
viajou ha um més para os EUA
para cursar o terceiro coleglal

Mesmo decididos a dar 3 via-
gem para o estudante, seusg pals
Zuleide e Alvaro Rocha, fizer.
uma planilha de custos ant(::S dele
viajar para verificar quantg jriam
gastar em comparagao aos gastos
que teriam se ele ficasse ng pyis.
A conclusdo a que chegaram foi
que, se o filho permanecegge g
Brasil, gastariam cerca de US$
14.100 durante o ano. Se fosse
viajar, desembolsariam USS$
9.890.. A economia, portasto, se-
ria de US$ 4.210. “Além de gas-

{ tarmos menos Gustavo gainda
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vai conviver com outra cultura e
voltara muito mais amadureci-
do”, diz a mae do estudante. Em
razio disso, o irmdo de Gustavo,
Eduardo, ja esta arrumando as
malas e também vai estudar nos
Estados Unidos no proximo ano.

Na agéncia de cursos Educa-
tion First (EF), o curso colegial
na Inglaterra, com duragio de
um ano, sai por US$ 4.800 a par-
te terrestre (incluindo acomoda-
¢do, etc.) e USS 1.800 a parte aé-
rea. A agéncia financia em até 10
vezes, com entrada-de 20% e ju-
ros de 5% sobre o saldo. Na Stu-
dent Travel Bureau (STB), a par-
te terrestre do curso de 10 meses
nos Estados Unidos sai por US$
4.550 e a parte aérea varia de
US$ 1.500 a US$ 2.500, confor-
me o local escolhido. A agéncia
financia em até 10 vezes, com en-
trada de 20%.

No Brasil, as mensalidades das
escolas particulares variam de R$
150 a R$ 500, segundo a assesso-
ria de imprensa do Sindicato dos
Estabelecimentos de Ensino no
Estado de Sdo Paulo. Mas os
maiores gastos acabam sendo
com moradia, lazer, curso de lin-

guas e transporte. (D.K.)‘-/w
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Veja os precos dos pacotes de turismo
e de intercambio cultural para jovens
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intercambio nos EUA com o de
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