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TGS Lider no setor de cosméticos, empresa ndo apenas d4 recursos como também participa da gestdo das escolas

JOSE MARIA MAYRINK

. “sA0 PAULO - A opgio por uma
agdo efetiva na drea social acompa-
nhou a virada estrutural da Natura,
que em 1989 deixou de ser um con-
junto de empresas para se transfor-
mar num poderoso grupo econdmico,
com ramificagbes por todo o pafs.
Dona de um volume de. negdcios da
ordem de US$ 915 milhdes, a empre-
sa. cresceu cinco vezes nos fltimos
cinco anos ¢ lidera atualmente o setor
de cosméticos com uma venda de 61
milhdes de unidades de produtos no
mercado brasileiro.

.” “Quando demos essa virada, co-
mecamos a refletir sobre a nossa
identidade e chegamos & concluséo
de que o sucesso € a longevidade da
Natura deveriam estar ligados a um

atura aj

projeto de servigos sociais & comuni-
dade”, disse o vice-presidente da em-
presa, Guilherme Peirfio Leal. Ao op-
tar pelo envolvimento social, a Natu-
ra deu prioridade & educagdo, sempre
em parceria com outras instituigGes.
Atualmente, a empresa investe
em 37 projetos que contribuem para
elevar o nivel de ensino bésico em
745 escolas, com um total de 120 mil

. alunos, de 17 estados. Os recursos, -

cerca de R$ 2 'milhGes por ano, vém
do Programa Ver para Crer, criado
em . colaboragio com a Fundacio
Abring pelos Direitos da Crianga.

. . Pioneira na adogo do sistema de

venda direta para distribuigo de seus
produtos, a Natura envolveu no pro-
grama um estupendo contingente de

- mio-de-obra; um exéreito de 170 mil

revendedoras de seus produtos. S@o

elas, informa Guilherme Leal, que

distribuem os cartdes de Natal, cami-
setas e embalagens para presente, nas
carnpanhas de captagio de fundos pa-
ra financiamento dos projetos.

A tnica despesa € o baixo custo
do material, pois as revendedoras
trabalham com o seu temipo para ofe-
recer 0s kits da promogdo nas visitas
as clientes. As revendoras estdo entu-
siasmadas com o trabalho, pois acre-
ditam que assim estfo dando uma
parcela de contribuigdo aos projetos
sociais, como se fossem elos de uma
corrente de solidariedade que se es-
palha pelo pais. A parceria vai mais
longe, porque envolve também grafi-
cas, artistas plasticos ¢ agéncias de
publicidade. "
" Ofoco dos projetos s&o escolas pi-
blicas, na faixa da pré-escola até a oi-

tava série do primeiro grau, As propos-
tas surgem da comunidade e incluem
sempre 0 compromisso, da parte da di-
regiio da escola, de se empenhar, num
trabaltho de equipe, pela melhoria do
ensino. A Natura faz questio de parti-
cipar da gestio, o que para ela parece
mais importante do que simplesmente
prestar ajuda financeira. A
Parceria — Ndo € isso o que di-
retores e professores esperam nos
primeiros contatos com a-empresa.
“As vezes, pagamos o pedigio de
fornecer latas de tintas e outros ma-
teriais, ma$ isso funciona como se-
nha para em seguida discutir os pro-
blemas da escola”; informa Guilher-
me Leal. Foi o que ocorrew, por
exemplo, na escola estadual Matilde
Maria Creem, vizinha da fabrica da_
Natura em Itapecerica da Serra (SP).

uda a educar 120 mil ak

Encarada com certa desconfianga 1o
principio, a parceria evoluiu da ajuda
financeira para uma participagdo efe-
tiva na administrag&o.

A empresa gasta R$ 50 mil por
ano nesse projeto, cuja énfase é a ca-
pacitagdo dos professores € a adogdo
de uma gestdo democratica e partici-
pativa, com. valorizagio dos senti-
mentos da cidadania e da solidarie-
dade . Desafios e solugdes séo deba-
tidos em conjunto, numa experiéncia
que vai dando certo.

Entre vérias iniciativas, surgiu na
escola o projeto Se liga, Matilde, que
montou uma pequena fabrica de pa-
pel reciclado. E uma oficina de pre-
servagiio ambiental que funciona co-
mo um clube formado por 18 colabo-
radores, ou seja, alunos que se dedi-
cam A fabricagio de papel fora do ho-

rétio das aulas. Essa atividade parale-
la de complementagio escolar tem
produzido frutos inesperados.

Um exemplo é a reconquista de
Claudemir Silva Nascimento de Oli-
veira, um rapaz de 17 anos que havia
perdido o interesse pelos estudos e 80
aparecia na escola para perturbar 0s
colegas. Claudemir engajou-se na ofi-
cina e se envolveu de tal forma com o
projeto que resolven renovar a matri-
cula. “Bu era muito bagunceiro e tinha
parado de estudar, mas vou voltar &
quinta série no proximo ano, porque &
melhor estar aqui do que na ua”, dis-
se Claudemit, que foi designado coor-
denadot do clube. Os indices de eva-
sio0 escolar, antes muito altos, cafram
para apenas 3% em 1997. A expectati-
va é de que, no ano que vem, ndo ul-
trapassem o patamar de 1%.



