
Estratégia 
de compra 

Para adotar a política 
de orçamento descentra-
lizado, em que as compras 
são feitas por cada escola, 
a Secretaria de Educação 
teve que abrir mão da eco-
nomia existente quando 
se negocia a compra de 
material para 500 mil alu-
nos de uma única vez. 
Com  criatividade, a Re-
gional de Ensino do Guará 
conseguiu criar uma coo-
perativa de escolas para 
barganhar na compra dos 
materiais. 

A diretora da regional, 
Maria Nazaré, explica que 
a proposta teve a adesão 
dos 22 diretores de esco-
las do Guará. "Em vez de 
cada instituição negociar 
o preço de forma indivi-
dual, a compra é maior e 
os descontos também", 
explica. 

Iara Marques Teixeira, 
responsável pela comis-
são de verba da regional 
explica que, para evitar 
qualquer possibilidade de 
desvio de recursos, houve 
uma distribuição de tare-
fas. O grupo que aprova o 
gasto é diferente do que 
compra e daquele que fis-
caliza. "Entramos em con-
tato com as associações 
de atacadistas de cidades 
do Distrito Federal e En-
torno avisando que, a ca-
da compra, mandaremos 
pedidos de orçamento. 
Quem vender mais barato 
e com mais qualidade terá 
clientes", argumenta. (EK) 


