nao ha devedor
que escape.

MOISES RABINOVICI,
DE WASHINGTON.
Um eficiente cobrador de dividas
do Terceiro Mundo, incluindo o
Brasil, é o ex-comandante de tan-
que -israelense,-Chaim Helfgott,
que hoje trabalha como gerente
de empréstimos internacionais do
Equibank em Pittsburgh.
Seu método de resgate de di-

‘| nheiro considerado perdido lem-

bra um poucé as rapidas e certei-

Desta dupla, |
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ras operacoes de guerra israelen-
ses. S6 do Brasil, onde o0 Equibank
tinha US$ 30 milhoes (Cz$ 4,1 bi-
1hées), em 1984, ele e mais um
banqueiro, Giovanni Cazzarelli, ja
recuperaram US$ 20 milhdes (Cz$
2,7 bilhoes).

”Nao tivemos dificuldades no
Brasil” — lembra Cazzarelli. Sé
uma pequena, em Sao Paulo,
quando morreu o dono de uma fir-
ma a quem o Equibank tinha em-
prestado dinheiro, e seus herdei-
ros pareciam dispostos a gastar
tudo. A solucéo foi ameacar com o
confisco de propriedades.

»Saimos felizes de Sao Paulo”
— acrescenta Cazzarelli, falando
em nome da dupla de cobradores
do Equibank, pois o ex-tanquista
Helfgott esta em Londres, numa
viagem de negécios. O resto de
divida que deixaram no Brasil,
US$ 10 milhdes (Cz$ 1,4 bilhées),
esta repartido entre empresas es-
tatais e faz parte do pacote de mé-

o Comité de Bancos Credores, em
Nova York.

Logo que puder, Helfgott e
Cazzarelli vao se desfazer desse
resto de dinheiro no Brasil, parti-
cipando de leiloes de conversao
de divida em investimento. O su-
cesso deles, no mundo, entre ou-
tros devedores, é o resultado de

pessoalmente aos devedores.

“E uma questao de estado de
espirito. Minha postura é o nédo
compromisso. Nés queremos di-
nheiro, e ndao o receberemos com
10% de desconto” — explicou
Chaim Helfgott ao The Wall Street
Journal de ontem, que apresentou
numa longa reportagem de pri-
meira pagina seus métodos de co-

branca pouco convencionais.

dio prazo, sendo renegociado com

um novo tipo de abordagem: ao
invés de rolar dividas, eles vao .

l O sucesso do método de Helf-

gqtt, que ele atribui “ao meu lado
feio”, levou o Equibank a aceitar
encomendas de cobranga de ou-
tros bancos. Numa operag¢io no
Equadeor, por exemplo, ele entrou
numa loja de automdveis, e gri-
tou: “Pague ja, ou tomarei estes
sedans e aquele conversivel. Ja
temos fregueses para esses car-
ros”. Saiu com US$ 600 mil (Cz$
82,8 milhoes).

Sua tese é a de que todo deve-
dor pode pagar, de alguma forma,
quando apertado. Mesmo os fa-
lidos.

Outra das constatacoes de
Chaim Helfgott, formado em leis
bancérias tanto em Israel como
nos Estados Unidos: muitas das

companhias em dificuldades no
Terceiro Mundo sio de proprieda-
de de quem acumula depésitos em
bancos europeus. O primeiro pas-
S0 para recuperar o dinheiro se-
ria entdo muito simples: basta en-
contra-los. Para os maus pagado-
res resistentes, sera bom ter pro-
vas comprometedoras das contas
1le_gals que mantém fora de seus
paises.




