~ Mailson usa o Plano Brady
para tentar reduzu'

O mxmstro da Fazenda, Maﬂ- j
. son da Nébrega;j4 est4 negociando
" -uma grandé operagdo de reducdo
da divida:externa, dentro.dos espa- -
cos abertos pelo Plano Brady. Ele
.. acha que néo-h4 mais condigées de
" negociar um plano ousado de redu- .-
¢do dos débltos externos, mas con- .
- - sideraque, se a atual equipe econd-
mica conseguir pér em marcha
", uma operagdo para reduzir a divi- .
da externa, estardo lancadas as ba-
ses para que o pr6ximo presidente.
da Repiiblica negocie um plano que -
dure a extensdo de seu mandato. . .
- Apesar desse empenho,; h4 o reco-
 nhecimento das dificuldades ine- -
'~ . rentes a um governo em ﬁnal de
mandato, -

_ Nao h4 ainda, na mesa de nego-f

¢ . ' ciagdes, um ntmero estabelecido

i- . .para se reduzir a.divida — mas o
ministro.e seus assessores tém por
. meta conseguir abater da dividade 7
US$ 110 bilhges um valor : superior.~ "
208 US$ 6 bilhées via conversio ou-
mvestlmentos obt1dos no ano
passado .

O sucesso dessa estrategla de
negociar algo que possa ser feito
aindaeste ano esta na dependéndia
do :acordo com o Fundo Monetario
Internacional (FMI). O-Fundo e o
Banco Mundial seriam as duas i ins-
tituigées' que alavancariam a ope-.
racdo de redugdo da divida
externa. -

Ontem, o secretdrio de Assun-
tos Internacionaisdo Ministério da -
Fazenda, Sérgio Amaral, em entie:
vista coletiva, d1vulgou e comen-
tou o documento redigido pelo cha-

~ mado Grupo dos Oito e que foi en-
viado h4 dez dias aos governos dog
_sete pafses mais industrializados;
- ‘Esse documento foi encaminhado a
* . titulo de contribuicéio & reunido de
.ctipula desses paises-Estados Uni-
dos, Japdo, Alemanha, Franca, In-
glatérra, Italia e Canad4 — qiie se .
realizara nos 14 €15.de Julho em.
Paris.

0. documento delxa explicito
_que os diversos mecanismos de re-
* dugdo da divida s6 terdo validade:
* . Se'propiciarem uma ““operacéo-ini-
.cial de grande escala, suscetivel de
' remover a incerteza spbre a capaci- |
dade de recuperagdo da economiae .
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a instabilidade decorrente de um-
processo continuo de negociagGes”.



