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Atenca‘io‘
leitores.: - -
‘*Plas. ¢ca ..
ch,ange,plus

' ’mi;‘conce'btda peIos econo-
_mistas .de Morgan:. “0
mundo- deve ser ordenado

em trés cu'culos concéntri-

,cos’”’. -

Do pnmexro e mais im-
portante é a base ampliada
_.do.Pacifico,:que. inclui Ja-
. pdo, Coréia.do Sul e Formo-
sa, somados ao Cauada e
ao México.

20 segundo'é a Europa,

_regido que se- pretende en- -

quadrar~ em ' negociacoes
multilaterais . complexas,
sugerindo que as suas prio-
ridades e politicas econé-
micas devem orientar-se

no senttdo- d—a hberal;zacao
fiscal e comercial. -

3) O terceiro circulo con-
templa a-América Latina,
onde as seguintes combina-
¢oes devem ser executa-
das:

® Abertura do mercado a
produtos industriais avan:
cados em tecnologia. Deve-
se exigir um cédigo explici-
to de conduta que governe o
investimento direto.estran-
geiro. - Deve-se inibir a

- maior. especialidade em -

atividade de alta tecnolo-
gia, comunicagdo e servi-
€0S, & menos que os paises
latinos oferecam conces-
sdes neste terreno. A libe-
ralizagdo do comércio e da
graduacdo, exclusdo dos
direitos de preferéncia, ndo
pode ser postergada sob a
alegacdo ultrapassada de
restri¢do no balan¢o de pa-

.gamentos, caso 0s paises

atinos queiram manter o
acesso ao vasto mercado
norte-americano.

e As perspectivas de
crescimento da América
Latina ndo podem repousar
na capacidade de novos
créditos nos balangos co-
merciais americanos, que
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Depo1’s de 487 anos um arre

trutura de capital. O poten-
cial de crescimento a largo
prazo da América Latina
sera melhor atendido por
reformas domésticas, que
criem um clima favordvel
ao investimento estrangei-
ro e as exportagées. O co-
mércio internacional é
uma via de mdo dupla (ad-
verténcia afavel).
Qualquer semelhanca
.com situacées anteriores
ndo é mera coincidéncia. O
Brasil s6 podera continuar
exportando para os EUA se
cumprir um cédigo de con-
duta no que diz respeito a
absor¢ao -de importagoes
americanas, investimento
direto e tecnologia. Nessas
condi¢des, seria possivel, a
_longo prazo, atrair recur-

sos de fora, incluindo a re- .

patriacdo de capitais voa-
dores que buscam refugzo
na praca financeira ameri-
cana.

Sabendo-se que o dina-
mismo de curto prazo, ba-
seado nas exportac¢oes, n3o
podera ser mantido, que os
niveis de reserva, estima-
dos por quaisquer critérios

m‘édo d

- estdo limitados por uma es-

e que as projecoes ‘mais oti-
mistas do superavit comer-
cial serdo insuficientes pa-
ra pagar o montante dos ju-
ros, € que a situa¢do de de-
pendencxa serepete,

— Realmente, Bank, ndo

ha o que temer, a jogada

_estd muito bem armada.

Acho que emplacaremos os
quinhentos anos.

1° aviso ao leitor — Pela
primeira vez, em 487 anos,
tentou-se mudar a regra do
jogo. O Brasil efetivamente
tentou ser coerente com ¢
programa ‘do presidente
Sarney de “soberania e in-
dependéncia’. Como lider
da divida do Terceiro Mun-
do ou Circulo, o Brasil
abriu uma pequena fresta,
pela qual passaram, ainda
apertadamente, a Argenti-
na e o México. Espera-sé
que o Brasil consiga man-
ter a fresta e por ela tam-
bém passar.

2° aviso ao leitor — As-
sim, como no passado, Por-
tugal ndo conseguiu pagar

a divida a Holanda e & In-"

glaterra com produtos pri-
marios, ao Brasil resta a
chance de somente poder

pagé-la se tiver condigdes

de acesso & nova revolugdo
industrial, da indistria de
conhecimento intensivo, de
alta tecnologia.

Ademais, fica mais ou
menos claro, que as distan-
¢ias de nosso pais dos mer-
cados consumidores ndo
tém permitido a manuten-
¢do da competitividade dos
nossos produtos de baixo
valor agregado.

Aviso final — Embora
‘Bank e Trust estejam, apa-
rentemente, tranqiilos, a
guerra comercial do Japao
e dos EUA se estenderi
também a Europa, que as-
sistira & diminuicdo de
seus superavits.

Para o Brasil amenizar
os efeitos da guerra, teri
de dar uma grande atencio
a um jlustre e desprezado
filho chamado mercado in-
terno, casando-o com a pro-
missora tecnologia tropica-
lizada e oferecendo-lhes o
dote da reserva de merca-
do, sempre que merece-
rem.

(*) Diretor da Federag¢do In-
ternacional de Compras e pre-
sidente do Instituto Brasileiro
de Tecnologia Gerencial.



