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Ao assumir ontem'presidêiíCib 
da Assobrav (Associação Brasileira de 
Distribuidores Volkswagem), no mos-
mo dia da formalização daAutolathr, 
Amaury Amorim enfrentou o prinnxrp 
problema da rede de revendedo;eX 
com aholding que passa a-congregorp 
Ford e a Volkswagem. Brasika 
temática da comercialização. RearOdo 
pela manhã com Wolfgang SauOr,,p9o-
sidente •da Autolatina,;Araorim rev, 
beu garantias de que %método at4:1►ft-
je acertado entre a Volkswagen e seus 
concessionários não se alterará. A As-
sobrav não aceita o sistema de comer-
cialização adotado pela Ford — o floor 
plan, no qual são estabelecidos juros 
diarios sobre o preço do veículo que 
permanece na revendedora. 
' Amaury Amorim assegura que o 
:floor plan é inviável para as concessio-
alarias, que não podem, ao contrário 
{das montadoras, transferir os custos 
!financeiros. No sistema adotado pela 
{Ford, o revendedor só paga o veículo à 
!fábrica quando o vende , ao consumidor 
pagando juros diários equivalentes à 
`taxa do mercado. No método adotado 

, Pela rede Volkswagen, a montadora .  

concede 60 dias de prazo para paga-
mento sem juros. • 

Amorim afirma que a rede Volks-
wagen não abrirá mão do seu sistema. 
,"Não gostaríamos de partir para o con-
fronto", destaca o novo presidente da 
Assobrav, ao assegurar que, os enten-
dimentos da rede que repre$enta limi-
tam-se à Volkswagen. "Nosko diálogo 
não é com a Autolatina", ressalta 
Amorim. 


