A recessao vem ai?

Do ponto de vista do combate a
inflacdo, as perspectivas sdo muito
mais favoraveis neste comeco de
1988 do que o eram em 1987, como
analisado no artigo de abertura des-
ta coluna. Mas, e a recessdo? Nao
ha o risco de demissdes, liquidez de
empresas, desemprego heste come-
¢o de ano, diante do fraco desempe-

-nho das vendas de Natal? Aqui, an-
tes de mais nada, é preciso
recapitular 0 que acabou acontecen-
do no comego de 1987, para depois
analisar as perspectivas de 1988.

Em 87, com a volta da inflagdo,
as taxas de juros dispararam para
acompanhar -os indices de pre¢os —
e comecaram desestimular as com-
pras, tanto por parte de empresas co-
mo do consumidor. Além disso, ha
uma diferenca brutal entre a politica
salarial em vigor no principio de
1987 e neste comego de 1988 — e, ain-
da uma vez, trata-se de uma mudan-
c¢a para melhor. v

Como assim? No comeco de 1987,
vigorava a politica dos gatilhos sa-
lariais, pela qual determinada ca-
tegoria de trabalhadores somente re-
cebia um reajuste salarial a partir
do momento em que as taxas de
inflacdo registradas desde o ultimo
reajuste e somadas, atingissem os
20%. Vale dizer: categorias profis-
sionais inteiras, centenas de milha-
res de pessoas e suas familias, mi-
lhoes de pessoas precisavam
enfrentar, primeiro, uma perda de
poder aquisitivo brutal, de 20% a
40% ou 50%, antes de receberem
os salarios com reajuste.

Por que se fala em 40% a 50% de
perda? Porque — o que parece es-
quecido, hoje — quando a inflagéo
acumulava os 20% (em margo, por
exemplo), o gatilho somente iria ser
aplicado no saldrio do més seguinte
(abril), e recebido no dia 10 do més
subsegiiente (maio). E nesses dois
meses de defasagem, entre o acio-
namento do gatilho e o seu paga-
mento, ja se'haviam acumulado, ou-
tra vez, taxas inflaciondrias de 20%

- a 30%.Huje, a situa¢do é totalmente
diferente. Todos os saldrios, de todas
‘as categorias, sdo reajustados todos
os meses pela URP (9,19% ao més, no
momento). A massa trabalhadora,
assim, nao enfrenta aquelas perdas
brutais de poder aquisitivo.

Vale dizer: a massa consumidora
ndo perde.totalmente a capacidade
de comprar, como ocorreu ho co-
meco de 1987. De um ponto de vis-

ta logico, portanto, ndo hd motivos

para temer uma recessio no come-
¢o de 1987. Mas, .pergunta-se, por
que, entdo, as vendas do Natal fo-
ram fracas, provocando a formacdo -
de estoques que vido levar muitas
empresas a demitir neste comego de
ano? Houve um momento, até o co-
meco de dezembro, em que a insegu-
ranca do consumidor, em relagio ao
futuro, poderia ser a melhor explica-
¢éo, hipotética, para explicar o baixo .
nivel de faturamento do comércio.

A esta altura, porém — e seria
importante que as liderancas em-
presariais abrissem os olhos para
o fendmeno — é inegdvel que a re-
tracdo do consumidor tem, agora,
uma outra explicagdo predominan-
te: ele realmente se fartou de pa-
gar precos descabidamente altos (em
termos relativos) e margens de lucro
exageradamente altas, como sempre
ocorreu no Brasil.

O observador atento ja terad de-
tectado — em andangas por lojas,
supermercados e butiques — uma
espécie de guerra surda do consu-
midor contra abusos na area de pre-
¢os. As mesmas observagfes permiti-
riam concluir que, em defesa do seu
proprio dinheiro, o consumidor estd
propenso a retornar as compras em
janeiro, quando, prevé, devera haver
uma temporada de liquida¢des para
desova de estoques. Se as empresas
se dispuserem a praticar precos-
mais baixos, é possivel que o volume .
de vendas acabe surpreendendo e o
quadro recessivo seja afastado de
imediato. -

Em sintese: no comego de 1987,
surgiu um quadro recessivo na eco-
nomia, devido a politica salarial, a
perda de poder aquisitivo, aos juros
altos. Neste comeco de 1988, a poli-
tica salarial é favoravel & manuten-
cdo da demanda, em niveis estdveis,

. ja que o poder de compra do consu-

midor nio sofre um achatamento e
equivalente do ano passado. Se ele
nao compra, preferindo as caderne-
tas de poupanca — que receberam
nada menos de CZ$ 80 bilhdes em .
depésito liquido, ja descontados os
saques, em dezembro — e como rea-
¢do aos precos altos. Se houver um
periodo recessivo, ele decorrera da

- politica de precos das empresas, ndo

de fatores, para fazer capital de giro
e fugir aos juros altos, é bastante
provavel que as liquidagdes realme-
ne se generalizem — haverd entdo
maiores vendas. E queda da infla-
céo.



