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Brasil, uma economia quase aberta
ovees® 5 ¢ JUIL 199 CAZETA MEGCANTIL

( ma constante nas atuais discus-

' sOes sobre comércio exterior é
o intermindvel debate sobre a
adequagio da paridade entre o real e 0
doélar americano. Tentarei, nas linhas
que se seguem, abordar o tema por

vimento anual adicional gera 70 mil
novos empregos. Portanto. se aumen-
tarmos nossas vendas externas. dos
atuais 8% do PIB, para algo préximo
a 15%, isso resultaria em 2.8 milhdes
de novos postos de trabalho, ou 4.6%

outro angulo, ressaltando itens tio ou
mais importantes, por suas caracteris-
ticas de perenidade, para a inser¢do do
Brasil no cendrio do intercdmbio in-
ternacional de bens e servigos. Para
facilitar o entendimento das idéias ex-
postas, comegarei por revisar alguns
dados estatisticos relevantes.

O montante de nosso fluxo comer-
cial externo situa-se hoje em US$ 95
bilhdes anuais. Essa cifra alcanga,
aproximadamente, 16% do PIB nacio-
nal. Comparando esse indicador com
os observados em algumas economias
maduras, Franga (36%), Espanha
(29%), Alemanha (40%), Inglaterra
(42%) ou mesmo com os encontrados
em algumas das chamadas poténcias
emergentes, México (50%), Chile
(45%), Taiwan (67%), Coréia do Sul
(55%), Cingapura (230%) e Hong
Cong (200%), para citar apenas algu-

mas, constata-se que o potencial de

crescimento, no caso brasileiro, € sig-
nificativo. Uma variag&o sobre o mes-
mo tema situa-se na participagio do
Brasil no conjunto do comércio inter-
nacional - hoje restrita a minguado
1,2%. Esse patamar estd longe do po-
tencial intrinseco do Pais. E inevitavel
fazer uma comparagdo, nos moldes
descritos acima, para methor clarificar
a distancia que nos separa das nagdes
que adotaram, ao longo de seus pro-
cessos de desenvolvimento, politicas
eficientes de incentivo nessa 4rea e
que hoje contam com participagdes
de, respectivamente, Japio (13%),
EUA (13%), Alemanha (11%), Fran-
¢a (6,3%), Inglaterra (5,8%), Taiwan
(2,4%), Coréia do Sul (3%), Cingapu-
ra (2,9%), Hong Cong (4,5%) e Méxi-
co (2%) em “market share”.

Note-se que nem sempre a realida-
de foi assim. No passado, em alguns

casos, a performance desses paises era
inferior a brasileira. Foi apés a adogdo
de politicas econdmicas eficazes que
suas economias assumiram uma feigdo
competitiva, transformando seus seto-
res externos em segmentos dindmicos,
que passaram a contribuir para o cres-
cimento econdmico sustentado, o au-
mento da renda per capita e a geragio
de empregos. Sem sombra de divida,
as estratégias impleémentadas, que pro-
piciaram o alcance dos indices acima
mencionados, ndo foram triviais. Re-
sultaram de decisdes firmes que cria-
ram condig¢des para a dinamizagdo
dessas economias. Aceitar a atual si-
tuagdo brasileira como “realidade pos-
sivel” €, no minimo, incoerente com
o “status” de oitava poténcia mun-
dial, que orgulhosamente ostentamos.

Parece questiondvel o argumento
apresentado por alguns empresérios
que defendem a manutengdo da ativi-
dade exportadora como “alternativa”
ao mercado interno, sempre que. este
se encontrar conjunturalmente retrai-
do. Ndo conhego teoria econdmica
séria que embase a idéia do uso “es-
tratégico” do comércio internacional
como “op¢ao” ao doméstico. Sio
complementares, devendo ser explo-
rados simultaneamente, até para po-
dermos evitar os efeitos adversos.de
flutuagdes momentineas, muito co-
muns em ambos os cendrios. O ganho
de “market share” 14 fora é a melhor
demonstragdo de aumento de produ-
tividade e eficiéncia de uma dada
economiy, como também o € ser ca-
paz de competir internamente com
importagées. Felizmente, é cada vez
menor o niimero de homens de negé-
Ctos que consideram saudével a com-
peticdo quando esta acontece no
“quintal dos outros”. Um universo

- fenOmeno irreversivel

cada vez maior desses
agentes j4 entende que,
se ndo se tornar eficien-
te e competitivo, vai
acabar perdendo seu
proprio “quintal”. Afi-
nal, seu muro de prote-
¢do caiu e o vizinho
agora é o mundo. Acei-
tar a globalizagio como

faz parte da dieta da so-
brevivéncia.

_ Outro motivo usado
pelos defensores do
“uso alternativo” dos.
mercados sdo as limita-
¢Oes representadas pela -
utilizag@o de plena capacidade, em
um ambiente de aquecimento econd-
mico. Nessa situagio, ndo se poderia
atender simultaneamente as deman-
das existentes nos dois lados da fron-
teira. Porém, cabe ressaltar que essa
restri¢do poderia ser resolvida, no
médio e longd:prazos,.por maiores in-
vestimentos, nacionais e estrangeiros,
que certamente ocorreriam na presen-
¢a de condigdes macroecondmicas
estdveis, como seria o caso brasileiro
se 0 governo implementasse as j4 am-
plamente sugeridas reformas estrutu-
rais, que poderiam levar até, como
subproduto natural, 2 total liberaliza-
¢do do cdmbio, realidade na qual
discussdes sobre moeda defasada por
vontade governamental perderiam o
sentido.

Chamar a atengio para outras va-
ridveis, que nfo a discussdo envolven-
do a paridade cambial, ndo significa
descaso com o tema. Seria irrespons4-
vel ndo reconhecer o papel da politica
cambial na manutengao do equilibrio
macroecondmico de um pafs — o Mé-
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xico n3o nos deixa es-
quecer. Porém, de certa
forma, trata-se de um
fendmeno pontual, con-
juntural, podendo ser
alterado quando o res-
ponsdvel pela 4rea
achar conveniente. Os
demais instrumentos
que iremos considerar,
uns pertinentes a seara
do governo e outros li-
gados 2 atuagido da co-
munidade empresarial,
tém caracteristicas mais
duradouras e definiti-
vas, servindo de portdo
de acesso e garantia de
sobrevivéncia no comércio interna-
cional, transformando o Pais em um
participante de peso, tirando-0 da con-

- digdo de “player” eventual e, por con-

seqiiéncia, marginal.
Assim, o enquadramento definiti-
vo do Brasil no comércio interna-

. cional passa, inexoravelmente, pelo

equacionamento dos problemas rela-
cionados com o chamado “‘custo Bra-
sil”. Nesse sentido, na drea de trans-
portes, o investimento privado, sem
distin¢@o de origem, em melhoria de
rodovias, ferrovias e portos, contri-
buird significativamente para a redu-
¢do dos custos envolvidos na ativida-
de. Nesse ambito, uma politica mais

agressiva de privatizagdes cumprird °

papel fundamental. No tocante aos

[custos indiretos de mio-de-obra, que

nos niveis em que se encontram ho-
je desclassificam os produtos aqui
manufaturados, principalmente os
mais intensivos nesse insumo, cons-

‘tata-se que as tentativas de minorar o

problema ainda sdo timidas — as cen-
trais sindicais s6 agora comegam a

despertar para os efeitos nefastos do
monstro que ajudaram a criar.
Por sua vez, o peso dos impostos’

" nas exportagdes, 12% em média, tor-

na esse item nosso principal produto
de exportagiio, US$ 6 bilhdes anuais,
fen6meno sem paralelo no mercado
internacional — cabe ressaltar que, em
alguns casos, como o dos produtos si-
derirgicos exportados, a carga tribu-
tdria alcanga 26%. Uma conquista da
qual deveriamos nos envergonhar.
Nio se deve esquecer que, na arena
externa, as disputas por mercados se
decidem por centavos. Um por cento
de ganho de custo pode significar a
diferenga entre vender ou ficar fora
do jogo, as vezes para sempre.

Se as vendas
externas alcangarem
algo préximo a 15% |

do PIB, 2,8 milhdes
de novos empregos
serao criados |

Fica claro que, com uma carga tri-
butdria global em redor de 31% do
PIB, por si s6 quase um recorde mun-
dial, existe espago para o governo
reduzir, ou eliminar, a maioria desses

tributos. Afinal, o que se arrecada tri-

butando as exportagdes representa
pouco mais de 3% do resultado glo-
bal da voracidade do governo. As
vantagens decorrentes desse abranda-
mento mais do que compensariam as
perdas na arrecadag@o, principalmen-
te na presenga de um setor publico
equilibrado fiscalmente. Estudos re-
centes da AEB apontam para-as van-
tagens incontestaveis de uma politica
mais dindmica para nossas exporta-
¢0es. Cada bilhdo de dblares de mo-

da atual populagio economicamente
ativa. No lado das importagdes. em
vez de considerar um aumento de ta- *
rifas para proteger nossa inddstria,
melhor seria implementar as mencio-
nadas reformas e dar condigdes as.
empresas aqui instaladas para compe-
tir de maneira mais eficiente. contri-
buindo, também dessa forma, para a
diminui¢do do desemprego. '
O setor privado tem responsabilida-
de importante a assumir nesse contex-
to. Deve implementar mudangas fun-
damentais em suas empresas, visando
manté-las mais eficientes em termos de
custo,. evitando gastos supérfluos, in- -
vestindo na melhoria de seus produtos.
tornando-as. enfim. mais competitivas.
Pode promover parcerias, por um lado
com os governos de vdrios niveis. ob-
jetivando melhorias de infra-estrutura.
entre outras; por outro, entre si, bus-
cando sinergias, tirando proveito de
desenvolvimentos conjuntos em diver-
sas dreas, como tecnologia, objetivan-
do ganhos de escala, produtividade e
0 conseqilente aumento de eficiéncia. .
E um desafio de tal magnitude e
importancia que deve ser enfrentado
de forma decidida por todos os inte-
ressados, por meio de esforgos indi-
viduais, de associa¢des de classe e
6rgiios do governo especializados no
setor. O fundamental é contribuir
com idéias, exercer pressio de forma
organizada, para que as mudangas
ocorram no menor espago de tempo
possivel. O mercado se move muito-
rdpido, ninguém esperard por nossos.
ajustes. O beneficiado final serd o
Brasil como um todo. .
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