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Empresas apostam no medo que o
consumidor tem da corregdo pelo dolar e

Maisa Moura e
Sheila D’Amorim
Da equipe do Correio

que vale mais a pena: fazer
um financiamento com juros
mais baixos mas que inclua a
varla(;ao do délar ou optar por taxas
mais altas e prestagdes fixas? As em-
presas revendedoras de carro e
computadores, dois dos maiores so-
nhos de consumo da classe média,
apostam na inseguranca do consu-
midor com o futuro do Plano Real e

investem em planos de pagamentos’

com prestacdes prefixadas em real.
De olho nesse comportamento
do consumidor, hd duas semanas a
Volkswagen ampliou os prazos de
financiamento em real de 18 meses
para até 24 meses e baixou as taxas
de juros nos planos de 12 e 18 me-
ses, de 4,89% para 4,35% e 4,55%,
respectivamente. ‘“‘Optamos por
oferecer mais planos com taxas fi-
xas porque as pessoas preferem as
prestacoes que nao estdo atreladas
ao dolar. Elas querem saber exata-
mente 0 quanto vao pagar todo més
o valor total de sua divida em
xreal” explica Luiz Moan, diretor de
assuntos institucionais da Volkswa-
gen.
« Aenfermeira Luzia Santos, de 53
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nanossa econorpla prefen pagar

. um pouco mais de jurose saber exa-

tamente quanto € a prestagdo do
que ficar tensa com medo de um
aumento a qualquer hora, com a
prestacdo em ddlar”, justifica.

Jd abancdria Yara Campos Carva-
lho, de 29 anos, ndo quis esperar e
apostou na estabilidade econémica
do pais. Em maio, ela comprou o
seu primeiro carro zero quilome-
tros, um Fiat Uno Mille, em 24 me-
ses com varia¢do cambial. “A pres-
tagdo tem subido muito pouco de
um més para outrp”’, comemora.

VALORIZACAO

Apesar das novas opcoes de paga-
mentos e das taxas de juros mais
baixas, nem sempre isso significa
que hoje o consumidor estd pagan-
do mengs pelo produto. Em feverei-
1o, a funciondria ptblica Cecilia
Marques, de 32 anos, comprou um
Corsa Wind, motor 1.0, em 12 pres-
tagdes fixas de R 629,00, pagando
juros inferiores a 4%. Hoje se com-
prasse o mesmo carro, dando 40%
de entrada como fez, com juros pro-
mocionais de 2,5% ao més, ela pa-
garia cerca de R$ 730,00 de presta-
¢ao.

Isso porque o carro, que no inicio
do ano valia R$ 11.474,00, custa R$

anos, passou.cinco meses em-diivi--12.500,00.Os jures-baixaram, mas

da sobre qual seria a melhor opgao
para comprar o seu tdo sonhado
¢arro zero. Adiou o quanto pode e
$6 na semana passada ela decidiu
comprar um Fiat Palio em 24 pres-
tacoes fixas de R$ 610,00.

! “Como a gente ndo pode confiar

também houve uma valorizagao dos
bens, de uma forma geral”’, afirma
Rosane Maia, economista do De-
partamento Intersindical de Estu-
dos e Estatisticas S6cios-Econ6mi-
cos (Dieese). g

Para ela, mesmo com a queda, 0s

Computad()r mais barato

l As lojas especializadas em equi-
: pamentos de informdtica também
estao ampliando seus prazos de fi-
nanciamento para tentar atrair mais
consumidores. Dispostas a aumen-
tar suas vendas, elas oferecem pres-
tacbes com valores mais baixos a
daca dos assalariados que sonham
ém ter um computador e ‘‘navegar”
na Internet.
. Aproveitando a realizacdo da
102Fenasoft em Sao Paulo, na ulti-
1ha $emana, a [tautec reduziu suas
- taxds de juros, de cerca de 5% para
3,5% nos financiamentos até 16 ve-
Zes, e conseguiu aumentar as ven-
das. “Isso fez que com que em.uma
semana conseguissemos 0 mesmo
movimento do més todo”’, come-
mora o gerente da Itautec, Marco
Aureho Valenca de Mello.

i Arempresa tem planos de seis, 12
e 16:meses, com juros de 3,5% ao
més e de 19 meses com juros de
4,5%. Mas a preferéncia do consu-
mldor, segundo Marco Aurélio, tem
sido pelo credidrio em 12 meses.
Além de baixar as taxas de juros, a
Itautec também deu maior agilida-
de na aprovagéo do credidrio, facili-
tando a vida do consumidor. “An-
tes, nosso financiamento era do
Banco Itad e demorava cerca de trés

dias para ser aprovado. Hoje se 0
cliente traz todos os documentos
pedidos a aprovagdo sai no mesmo
dia”.

Na CTIS Informédtica a queda
nos juros também atraiu mais
compradores. As vendas de com-
putadcres aumentaram 10% de-
pois que os juros passaram de 9%
em dezembro para os atuais 5,7%
ao més. Segundo a funciondria
Delfina Lilian Oliveira da Silva, os
prazos também ficaram mais lon-

- gos e além do plano de quatro me-

ses, foram criados financiamentos
de seis e de 12 meses.

Mais prazo para pagar e, conse-
giientemente, prestacdes mais bai-
xas foi a férmula encontrada pela
Rossi & Schlabitz conquistar novos
consumidores. H4 dez anos no mer-
cado, a empresa ampliou o finan-
ciamento para até 16 meses e hoje
esse plano é o escolhido por metade
dos clientes.

‘““Acho que as vendas deverdo.

crescer quando pudermos fazer pla-
nos em até 24 meses. Vamos atingir
outra parcela da populagdo que néo
pode pagar mais de R$ 200,00 por
més de prestacdo de um computa-
dor”, acredita Renato Rossi, um dos
proprietarios da Rossi & Schlabitz.

<earo-pelo-produto.”; calcula.~

Paulo de Aratijo

juros de 3,5% a 4% ao més ainda sdo
muito altos. “Juros de 3,99% ao més
significam 60% ao ano. No final o
consumidor acaba pagando multo

‘Segundo a economista do Dleese,
os brasileiros ainda ndo se acostu-
maram 2 inflacdo baixa.

ALTO RISCO
Optar por um financiamento com
prestacdes prefixadas ou por um de

'VEICULOS

| juros mais baixos acrescido de va-
i riacdo do délar é uma decisdo de
. correr ou ndo riscos. Com uma dife-
! renca pequena na taxa de juros de

um financiamento de, por exemplo
24 meses, com variacdo cambial es-
td correndo um risco muito grande,
segundo o economista Dércio Mu-
nhoz, professor de Economia da
Universidade de Brasilia (UnB).
“Quando vocé faz um financia-

Gol 1000

Risco calculado: Yara apostou na estabilidade do real e comprou um carro zero em 24 meses com prestagoes corrigidas pela variagdo do délar

mento com prestagdes fixas, vocé
elimina o risco de uma mudanga no
cambio e paga 0,5% a mais de juros
ao més. Na verdade vocé estd pagan-

-~ um plane-paracutro;quen escethe- -deum-seguroe nessa taxajaestd

embutida a inflacdo futura”, explica.
Ao comprar um carro e pagé-lo

“em prestacdes pos-fixadas, que va-

riam de acordo com o cdmbio, 0
consumidor corre o risco de ser su-
preendido com uma desvaloriza¢io
do real em relagdo ao ddlar.

R$ 12.300,00

até 36 meses

““Nio d4 para saber como vai fi-
car a prestacdo no final de dois *
anos, se ela estd atrelada ao ddlar. -
Como o cAmbio estd valorizado, -
‘corre=se 0 risco'de uma correcao:-
Ainda que o governo diga que ndo;
vai corrigir as perdas cambiais pas- -
sadas, 24 meses é um periodo mui-
to longo. Se a diferenca de juro
pequena, em relacdo aos dois pla
nos, é melhor optar pela prestacdo -
fixa”, opina Munhoz.

3,65%*

até 24 meses

475%
(fixa)

Palio EDX

R$ 13.350,00

até 36 meses

3,99%
(fixa)
_3:50%*

Corsa 10

R$12.500,00

até 24 meses

até 36 meses

4%
(fixa)
25%"

(fixa)**

* com variagao cambial

**promogao

CTIS

Pentium P100 (multimidia)

2 999 00

1+6
1+11

3480,00
4.120,00

Rossi & Schlabitz  Pentium 100 MHz (5226)

3.399.00

1+15 5216,00

[tautec

Pentium 100 MHz (78355)

3.190,00

1S
1+15

347010
4.096,00

Fonte: CTIS, Sia Sul quadra 4 C lote 51 loja 5 Edificio Sia Center Il. Fone:234-5141
Rossi & Schlabitz, SHIS QI bloco J 1° andar, fone:248-2377

Itautec, Setor Hoteleiro Norte, quadra 2 bloco C. Fone: 321-4412




