SRR S S

Empresarios
nio preveéem
recessao

A0 PAULO — Os empresa-

rios ndo acreditam que 0 go-
verno va pisar no freio da econo-
mia no proximo ano para dimi-
nuir o deéficit da balanga comer-
cial e, a0 mesmo tempo, manter a
inflagdo sob controle. Alain Bel-
da, vice-presidente mundial da

Alcoa:diz" que-a-gifpresy Traba-—ano*US$ 100-mi
lha com um cenario de cresci-
mento em 1997, entre 3,5% ¢

4%. O ritmo de crescimento da
economia vai depender da entra-
da de produtos importados que
evitem uma inflagdo de demanda,
e de incentivos & exportagdo para
diminuir o déficit comercial”, diz
Belda.

O executivo participou ontem
do seminario The business future
of the Americas, promovido pela
Cimara Americana de Comeér-
cio. Segundo ele, a manutencio
de investimentos produtivos €
fundamental para o crescimento.
A Alcoa vai investir no proximo

patamar dos anos anteriores.
Para o presidente da Compaq

do Brasil, Jorge Schreurs, “o
Brasil devera crescer mais de 5%
e a Compaq muito mais que is-
$0”. O faturamento da empresa
devera dar um salto de 50% este
ano, sobre os US$ 276 milhdes
do ano passado. Schreurs acredi-
ta que os juros deverdo continuar
caindo, pois as empresas nao
conseguem suportar o atual cus-
to do dinheiro. Segundo ele, os
juros altos interferem diretamen-
te na estratégia da Compagq.
Para ter maior agressividade
de vendas, a Compaq quer man-

thes: o- mesnmo ——ter-estoques altosnmos revendedo=— -

1es, mas os juros altos tornam
isso impossivel. “Além disso, te-

'q .
mos que vender a curto prazo
para ndo onerar o prego final dos
nossos computadores”, acrescen-
ta. Segundo Schreurs, o déficit da
balanga comercial € preocupante,
mas 0 caminho nao € a recessao.
“Déficits mensais acima de US$
1 bilhdo ao més ndo da para !

gerenciar, o ideal seriam US$.300 §

milhdes™. : ;

O gerente geral da Lucent ;
Technologies, Roberto Gregori, {
também ndo acredita em freio ma |
economia. “O pais crescera entre%
4% e 5% no proximo ano”, aposta |
ele; A Lucent-produz centrais tele=
fonicas em associagdo com o gru- {
po Sharp.

—

P R S i

™




