“Industria eletroeletronica -
altera condicoes de venda

Corte nos precos dos
televisores chega a 5% e
prazos de pagamento sao
encurtados em um més

abricantes de eletroeletro-
F nicos estdo cortando em
. torno de 5% os.pregos dos
produtos e reduzindo em um
més o prazo maximo de paga-
mento concedido as lojas. As
duas alteragdes nas condicdes de
negociacao entre o0 comércio ¢ in-
dustria sao medidas paliativas
para reverter a forte retracao
nas vendas do varejo em setem-

' ‘bro e amenizar o repique da

inadimpléncia.

“Qs fornecedores de apare-
lhos de audio e video e da linha
branca ja retomaram os niveis
de precos do fim do ano passa-
do”, diz o diretor da Loja Cem,
Natale Dalla Vecchia. No pri-
meiro semestre deste ano, a in-
distria tinha aumentado entre
4% e 5% os precos dos produtos
nessas duas linhas e agora esta-

estariam no limite suportavel.
Os comerciantes, por sua vez,
contam com a necessidade de ca-
pital de giro por parte dos fabri-
cantes, que faria com que eles as
pressoes dos lojistas.

No caso dos televisores, os fa-
bricantes produziram 7,8 mi-
lhdes de aparethos em 1997, mas
houve sobra de produto. Para es-
te ano, a meta € menos ambicio-
sa: 6,5 milhdes de televisores.
Até o fim de julho e antes do
agravamento da crise financeira
internacional, a indistria ja ti-

- nha comercializado 3,5 milhdes

de unidades ¢ estava acreditan-
do que seria possivel cumprir ds
mtas tracadas para este ano.
Mas nem 0s pregos menores es-
tdo trazendo o consumidor de
volta as compras. No més passa-
do, a Loja Cem, por exemplo, re-
gistrou uma queda de 7% nas
vendas em relagio a agosto e fa-
turqQu 6% menos na comparagao
com igual periodo de 1997, mes-
mo tendo repassado a cotacao

. menor para a clientela e de ter

ria voltando mantido as taxas
atras, conta o em- de juros para o-
presario. - N . consumidor. S6
A Cineral N\ EGOCIOS na altima sema-
Daewoo, fabrican- na, as vendas dia-
te de televisores, COM GRANDES rias da empresa
confirma as mu- . - cairam 18% na
dangas nas condi- FABRICAS ESTAO compara¢do com
¢oes de negocia- as da semana ime-
* ¢i0 com 0 comér- PARADOS diatamente ante-
cio. Mas, nas con- B rior. Ja o Ponto

‘tas do diretor co- _
mercial, Danilo Lozano, com o
recuo registrado no més passado
a situacao € mais grave: os pre-
¢os estdo abaixo dos cobrados
em igual periodo de 1997. “O
mercado esta parado”, observa o
diretor.

Enquanto as empresas meno-
res ja cederam a pressao dos lo-
jistas, uma grande industria de
televisores informa que os fabri-
cantes que detém uma parcela
maior. do mercado ainda resis-

"tem as pressdes do varejo por
precos menores. Nesse caso, con-
ta um dirigente da empresa, os
negdcios entre o comércio e a in-
distria estad paralisados e os
dois setores travam hoje uma
verdadeira queda de braco.

A industria joga a perspectiva
de que os estoques do comércio

Frio conseguiu
manter no més passado o mes-
mo volume de negécios alcanga-
do em agosto, diz o diretor da re-
de em Sao Paulo, Elias Deiab.

Prazos- O medo do calote tam-
bém fez a industria encurtar os
prazos de pagamento. Até agos-
to, conta o diretor da Cineral

- Daewoo, o prazo maximo de pa-

gamento concedido para as lojas
era de 90 dias. Mas, a partir do
més passado, com o agravamen-
to da crise e a alta dos juros, 0s
fabricantes reduziram o prazo
para 60 dias. Com o mercado fra-
co e as condi¢des de negociacdes
alteradas, o comércio pratica-
mente nem comecgou a fazer os
pedidos para o Natal, que em
épocas normais ja estariam em
curso. (Mdrcia De Chiara)




