Nos EUA, um guia para
-exportadores brasileiros

—RUY P. BARBOSA _
Nosso correspondente

' WASHINGTON — O advogado Royal

‘| Danlel, um dos melhores especialistas em

politica de comércio exterior dos Estados
Unidos, acaba de escrever um “guia Gtil”

1 destinado tanto a auxillar o exportador

brasileiro a aumeniar suas vendas no mer-
cado norte-americano quanto a orlentar o
empresirio novato no campo & estabele-

cer e desenvolver um esforco exportador .

positivo em sua indtstria.

O lvro, editado em portugués pela
Assoclaglio de CAmaras Americanas de

Comércio na América Latina, esté em fase -

final de producfio e sob o tftulo “A Legisla-

¢fio e a Politica de Comércio Exterior dos-

Estados Unidos” consegue lan¢ar boa par-
cela de luz sobre a incrivelmmente comple-

Xa legislagdio norte-americand sobre pro-

cessos de importacto.

Escrito nos-ltimos meses, o livro par-

te de uma anlise dos principios da politi-
ca de comércio exterior norte-americana
dando enfase 2s posi¢des atuais adotadas
pela administraciio Reagan para o estabe-
lecimento da politica econémica do “sup-
ply side” (ou teoria da oferta), tio vilipen-
diada nas Gltimas semanas pelo seu mais
notdério teérico atual, David Stockman.

Sempre citando exemplos atuals,
Royal Daniel destrincha nivel por nivel as
diversas camadas teéricas, legals e prati-
cas que envolvem os principios do livre
comércio e do protecionismo; coloca a
atual polftica de comércio exterior dos
Estados Unidos dentro de seu contexto
histérico e desvenda os caminhos de aces-
so ao processo de formulagéio politica.
Para tanto o autor analisa em linguagem
razoavelmente inteligivel, usando um mi-
nimo de “economés”, os mistérios-dalei de

1 comércio de’ 1974, do GATT, do .quase

incompreensfvel processo interdeparta-
mental que, como toda ‘criacio de um

longo processo de evolucfo polftica, e um_

monstro burocrético de incontaveis rami-
ficacOes, para chegar a esta pérola de
simplicidade e concisfio: “Como boa parte
da polftica de comércio exterior no mundo
édecidida a nivel dos governos interessa-
dos, muitas vezes n#io ocorre ao exporta-
dor que o processo democréitico america-
no permite e mesmo encoraja o contato
direto entre os interesses privados e os
homens pablicos que tomam decisdes.
Além do mais, os estrangeiros devem sa-
ber que, freqiientemente, tém a mesma
liberdade de acesso aos formuladores da
polftica de comércio exterlor que o setor
privado doméstico. Conseqileniemente, o
exportador deve saber como apresentar e

- lutar por sua posi¢do em Washington. Se

ele estiver bem preparado e totalmente
informado, a impresséio que vier a causar
pode significar a diferanga entre umresul-

{ tado positivo e negativo. Naturalmente,

esses contatos diretas requerem coorde-

1 nac#io com os representantes oficiais do

.
R

pafs em Washington, para evitar a impres-
'sfio de confusfio entre 6s diplomatas e a
empresa privada. A preocupacfio do ex-
portador com essa atividade de contato
direto val depender das preferéncias polf-
ticas e do papel exercido pelos ministérios
interessados de seu préprio pafs”.

O autor analisa a seguir os complexos’
conceitos de concorréncia leal e desledl,
cuja compreenséio é geralmente muito di--

. f{cll para ¢ estrangeiro habituado a fun-

cionar dentro de um sistema juridico e
legal que pouco tem em comum com sua
contrapartida norte-americana. Royal Da-
niel trata aqui do Sisterna Geral de Prefe-
réncias, do Artigo 201 da Lel de'Comércio,
da Comissdo de Coméreio Internacional,
da Comiss#io de Polftica de Comérclo Ex-
terior, do temido Artigo 22 do Agricultural
Adjustment Act, do Artigo 232 da Lei de
Expansio Comercial de 1862 que di ao
presidente dos Estados Unidos o enorme.
poder de tomar medidas qué considerar

‘necessarias para regular as importacfes

de qualquer artigo que possa ameagar ou
enfraquecer a seguranca nacional e, final-
mente, do famigerado Artigo 301 da Lei de
Comeércio de 1974 ‘que traz & mente do
exportador as temivels figuras da imposi-
¢Bo — até & revella das restricdes do
GATT — de taxas compensatérias para
anular o efeito de restricbes ou de subst-
dios (como sdo entendidos pelo governo
norte-americanc naquele determinado pe-
riodo de tempo) as exportagdes de outros
paises para este mercado. Principios, pra-
Zos e processos 580 explicados sempre que
passiveis de explicagdes — 0 que, para o
comum dos mortals, nic ocorre freqiente-
mente. . C )

© - Finalmente o autor se demora,comoé.
praxe hoje numa soctedade cujas opcoes
futuras s#o <consideradas em termos de
“cendrios” e ndo de simples opgdes, tantas -
sfio as variantes envolvidas, em tragar

. uma perspectiva futura extremamente
" plausivel mas que pode desmoronar, com

uma simples guerra civil que provogue a
mudanga do regime vigente na Arédbia
Saudita, que fornece 19% do petréleo con-
sumido nos Estados Unidos. Para fazer
justica ao brilhante trabalho de Royal
Daniel, é forcoso reconhecer que qualquer

-previsfio comercial, por mais cerebral que

seja, desmoronara se o trono saudita for

‘ocupado por um regime hostil aos Estados

Unidos. .

Royal Daniel, pragmaético, encerra o .
livro com uma simples lista de referéncia -
para a defesa dos interesses do exportador
nos Estados Unidos, relacionando 13 pon-
tos cuja implementaciio, embora muito
trabalhosa, poderf operar milagres para o
exportador ambicioso. Danlel, advogado
por profisséo, trabalhou alguns anos para
0 Departamento do Tesouro do governo
norte-smericano e foi um dos consultores
ploneiros para os esforgos de exportaco
do Brasil antes de recolher-se #s conforta-
veis posictes de autor e de membro de
uma das grandes firmas de advocacia de
Washington. -



