Esforcos para aumentar exportagdes

por José Casado

- As industrias de
bens 'de capital,
metalurgia e ele-
troeletrénica estédo

forcos na- exporta-
¢do, com o objetivo

perdas que acumu-
) ! lam no mercado in-
& S terno desde ha dois
/ anos, com a eclosdo
\m ! do processo reces-
~ Luiz Carlos Bahiana sivo. :
Em varios segmentos industriais. os
contratos de exportag¢do estio permitindo
as empresas operarem mais da metade de
sua capacidade produtiva. Caso exemplar
¢ 0 do setor siderurgico: de acordo com as
estimativas do Conselho de Nao-Ferrosos
e Siderurgia (Consider), as exportacoes

intensificando es-.

de compensar as

deverdo somar 4,8 milhdes de toneladas
neste ano — o dobro do ano passado —, o
que possibilitara a utilizacdo de 80% da ca-
pacidade instalada (18 milhdes de tonela-
das). .

A produgdo siderurgica, este ano, deve-
ra situar-se-em 14,5 milhdes de toneladas

- —1,5milhdo de toneladas a mais do que no

ano passado. O consumo interno efetivo
provavelmente ficard abaixo de 7 milhdes
de toneladas, o que representaria uma
queda de 20% em rela¢do-ao nivel de con-
sumo do ano passado — de acordo com as
estimativas do Consider, apresentadas por
Olinto Villas-Boas; coordenador de side-
rurgia do drgdo, durante o II Coléquio
Multi-Setorial, realizado na semana passa-
da, em Sdo Paulo, pela Gazeta Mercantil e
Fundacdo Getulio Vargas.

A duplicacao das exportacgdes de ago de- -
veré resultar num saldo comercial positi- -

vo, da ordem de US$ 1 bilhdo. Se computa-
das, também, as exportacdes de ferro li-

gas (US$ 250 milhoes) e gusa (US$ 150 mi-
lhdes), o valor global das exportacdes da
area siderurgica devera ultrapassar US$

- 1,6 bilhdo.

Villas-Boas observa que, para o parque
siderurgico estatal — sob controle da ‘‘bol-
ding’’ Siderbras —, a exportacao constitpi,
hoje, melhor negécio do que as vendas in-

ternas. “O preco para o cliente externo ¢ .

mais remunerador’”, comenta. Explica

“que, no caso dos laminados planos nao-

revestidos, por exemplo, 0s pre¢os para o
mercado brasileiro sdo 40 a 50% mais bai-
xos do que os vigentes no mercado alemio
e pouco inferiores aos precos dos merca-
dos norte-americano e japonés. ‘“‘Para a
Companhia Siderurgica Paulista e a Com-
panhia Siderargica Nacional, vender 14 fo-
ra é muito melhor’’, acrescenta.

E, também, no mercado externo que as

industrias processadoras de metais ndo-.
ferrosos estio realizando seus melhores-

negécios. ““O ano de 1983 vai ser importan-
te para o setor’’, avalia Orlando Euler.
coordenador da area de néao-ferrosos do
Consider, “‘porque vai sair da condicdo de
usual importador, com déficit acumulado
de US$ 1,1 bilhdo nos ultimos trés anos,
passando a um superavit da ordem de US$
300 milhGes, ou de US$ 200 milhdes se, no
calculo, forem considerados os insumos

importados.”

As exportacdes deverdo superar US$ 400
milhdes — basicamente aluminio, estanho
e manufaturados de cobre. As importa-
¢Oes, pouco acima de US$ 100 milbhdes,
concentram-se, essencialmente, no setor
de processamento de cobre. “

Com exportacdes nesse nivel, o segmen-
to de ndo-ferrosos viabiliza um nivel de uti-
liza¢do de sua capacidade instalada pouco
superior a 85%, para alguns metais, e de
100%, para- outros, como ¢ o caso do
aluminio priméario, cujas vendas externas
devem atingir 160 mil toneladas, neste
ano.

Algumas empresas que estdo iniciando
sua opera¢do estido sendo, de certa forma,
favorecidas pela conjuntura de crise. Dou-
glas Navajas, da Associa¢ao Brasileira do
Cobre (ABC), conta que ‘a Caraiba Metais,

empresa estatal situada na Bahia, devera
suprir fodo o mercado nacional a partir do
ultimo quadrimestre: ‘A auto-suficiéncia
chegou quatro a cinco anos antes do espe-
rado, em func¢do da retracdo do mercado
interno. Para a Caraiba isto é bom, em ter-
mos empresariais, e para os consumido-
res, também, porque ela ja esta pratican-
do precos internos ao nivel das cotag¢des vi-

_gentes no mercado mundial”.

Ha casos, como o da Niquel Votorantim,
em que a exportacdo nio apenas ¢ Signifi-
cativa, em termos da manutencio de um
bom nivel de atividades, como também de
remunera¢do de investimento. Douglas
Melhem Junior, do Imstituto de Chumbo,

‘Niquel e Zinco, conta que a Niquel Voto-

rantim deveria estar operando com eleva-
do grau de ociosidade, ndo fosse o mercado
argentino: ‘‘Suas exportagdes para a Ar-
gentina limitaram o nivel de ociosidade
em 509 e possibilitaram-lhe certa mar.
gem de remuneracéo, pois ela comerciali-
za, naqueleé mercado, precos US$ 500 a US$
800 acima da média do mercado interna-
cional”.

Nas areas de bens de capital e de ele-
troeletronica, os esforcos de exportacio
nio tém sido bem-sucedidos. ‘“Faltam li-
nhas de financiamento adequadas a estru-
tura de venda dos produtos’’, observa Luiz
Carlos Bahiana, diretor da Associag¢do
Brasileira da Induastria Elétrica e Eletré
nica (Abinee). :

Os fabricantes de bens de capital sob en-
comenda, de acordo com Venilton Tadini,
das- Associa¢do Brasileira para o Desen-
volvimento das Indistrias de Base
(ABDIB), devem encerrar 1983 com ven-
das externas inferiores as do ano passado
(US$ 700 milhdes, equivalentes a 20% do
faturamento do setor). Na area eletroele- .
trénica, a situa¢do é idéntica. Entre janei-
ro e abril notou-se uma queda de 21%, em
comparag¢do com igual periodo do ano pas-
sado. “‘O-problema é que, com exce¢do dos
Estados Unidos e da Europa, todos os ou-

_ tros nio tém capital e s6 querem comprar

produtos sofisticados, e com financiamen-
to. N6s temos pouca sofisticacdo e nenhum
financiamento’’, pondera Bahiana.



