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-og zCutradicional otumsmo que to-
-isiigonita dos lojistas, com relacéo
%esvyahrfas de Natal, tem este ano
‘%}ﬁiﬁé‘ﬁl muito especial: os interes-
{2869 d s compradores deveréo supe-
PATHY disponibilidades de' estoque
*’& 8'd8Merciantes, que, em funcéo
ﬁdro estavel da economia, fi-
rev1s6es de’ pedidos junto
fornecedores em niveis
liuenores a avidez do merca-
fgggh‘prador
g10d Mesmo sem saber diagnosticar,
gomcmais profundidade, as causas
sexatascda imprevista tendéncia de
L nompra; os comerciantes acreditam
que alguns fatores certamente con-
tribaig@am para isto: a retomada,
5hels (agnos em alguns setores, do
AfPe?dE emprego, os juros elevados
‘bEla poupanca durante o ano
- _%éﬁmesmo um’ certo clima de
Cesfietanra gerado em funcdo da
ifanca no governo.
idamar Castelo Branco, dire-
¢ .Iumbo Eletro e presidente

pasAS

gt i
8
pee

a0 Paulo, estd apostando alto nas
adgs de Natal:
bnsqﬁlj«m outubro — afirma ele —,
nidas apresentaram um cresci-
real de 4,6% sobre o mesmo
meés de 1983 e de 5,7% em relacéo a
gefiernisro ultimo.
o8¢ Ade garante que os.consumido-
afes2fbsstdo  voltando a comprar
%afm‘amaveis pelo crediério, habito
PBe§tah e reduzido pela recesséo, o
541 Seria ‘um indicador de ‘con-
aa populacéo em dias me-

; I~? oplméo de Ribamar, essa
Il ;- psigd0 mais segura do consumidor
i também uma. tendéncia
wqm&ldo de transferir:recursos da
mgggca para a compra de bens
dundweis, setor que teve o melhor
gempenho no varejo pauhsta
33;; 32‘51 Vendendo tudo
' 2q¥mrdos lojistas mais otimistas
'siGB'smAronson dono da G. Aron-
FSon,amiTa cadeia de 12 lojas especia-
Sifada$em eletrodomésticos:

ter visto tanta gente comprando
como este ano, a ponto de ele até
'temer ficar sem mercadoria em
meados de dezembro, exatamente
ho pico da demanda compradora.

Ele explica que “muita gente ja
est4a antecipando suas compras,
desde meados de novembro, com
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! ¥ 5e dos Diretores Lojistas de

E.xmmb_ Fstevserasosmaior Natal de |

_IF --og- |- explicacio’— mas logo em seguxda;
- ““'rante Girsz Aro‘hson mxedtznunca“'
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Lisete Desenzi e Sérgio: loucura de pregos.

Os lojistas

fizeram poucos pedidos.
E agora querem mais.

grande parte do pessoal dando che-
que para ser descontado no dia 27,
ou seja, “estdo retirando da pou-
panca para realizar suas compras,
entusiasmados talvez com os bons
juros que as cadernetas tém ofere-
cido”.

Mas ele tem queixas:

— A industria simplesmente
nao esta conseguindo atender nos-
sos pedidos. Geladeiras, maquinas
de lavar roupa, fornos eletronicos,
televisores, até ar condicionado ja
comecaram a faltar.

O dono da G. Aronson garante
que fez um pedido de 5 mil pe¢as a
Climax (principalmente geladeiras
e fornos eletronicos, estes da marca
Sanyo, distribuidos pela Climax),
mas a industria ja lhe avisou que s6
entregara 200 ou 300 aparelhos.

— Mas néo é s6 a Climax nao,
garante Girsz. A Brastemp néo esta
também atendendo a contento, a
Consul chega até a fugir e se escon-
der de mim, toda vez que eu ligo
para a fabrica, para tentar fazer um
pedido, entre outros fornecedores.
Até mesmo ventiladores e apare-
lhos de ar condicionado, produtos
tipicamente sazonais, ndo estao
sendo fornecidos.

Ele lembra que “quase todos os
fabricantes de eletrodomésticos
séo, na verdade, montadores de
aparelhos, que 'dependem do forne-
cirpento de componentes por ter-
ceiros. O movimento do mercado
estava muito fraco até ha trés ou
quatro meses e, de uma hora para a
outra, explodiu a demanda, a ponto
de os fornecedores esvaziarem seus
estoques de componentes, para fa-
bricar e entregar os produtos tudo
de uma vez. Agora, eles estdo cor-
rendo atras dos seus préprios forne-
cedores, que também nao estavam
preparados para esse superaqueci-
mento”.

Soltando o dinheiro

Por que o consumidor come¢ou
a correr, para antecipar suas com-
pras de Natal?

~Girsz:Aronson hesita um pouco
.na resposta — ‘‘acho que nao tem
~dg-sua’ opm1éo* i s e

— Eu presumo que 0 consumi-
dor sabe que se ndo comprar hoje,
amanha serd mais caro e 0 seu
dinheiro néo serd bastante para o
negécio. E uma compra meio de
desespero, a realidade é essa.

Marcos Antonio Falcon, 33

o gem‘nénh\ima

anos, casado, analista de sistemas,
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esta comprando geladeira, fogéo,
méquina de lavar, secadora e pe-
quenos eletrodomésticos, tudo de
uma vez. Mas nido é porque esta
com dinheiro sobrando néo, garan-
te ele:

— Estamos mudando de S&o
Paulo para Sao José dos Campos e,
em funcio da promoc¢ao do cargo, a
firma ofereceu uma verba para
reinstalac@o da familia. Ou seja, se
eu nio gastar o dinheiro com algo
que comprove essa reinstalacao,
perco a verba. Por isso, estou apro-
veitando a chance, para trocar os
mdéveis, que ainda eram os mesmos
de ha nove anos.

Sua mulher, Paula Aparecida
Rezende, reclama da crise:

— A esperanca nunca deixa o
coracio da gente. O povo brasileiro
sempre acredita em dias melhores.
Mas a verdade € que, até agora, néo
existe nada de mais concreto que
garanta que a crise esta acabando.
Basta ir ao supermercado ou a feira
para perceber as variagdes absur-
das nos precos, que ocorrem de
uma semana para outra.

Liseti Desenzi, 36 anos de ida-
de, dona-de-casa, dois filhos, casa-
da com o funcionério publico esta-
dual, Sérgio, conta que o casal esta
planejando ha dois meses a compra
de uma geladeira nova. Ela acha
que “a economia do Pafs esta-se
recuperando, mas ainda muito len-
tamente e que a inflagéo ainda con-
tinua imperando”:

— Eu passei uma semana pes-
quisando precos, gastando tempo e
preocupacdo em visitas a varias
lojas, para poder comprar esta gela-
deira. Cheguei a encontrar uma di-
ferenca de Cr$ 100 mil, o que pro-
vou que valeu a pena a pesquisa.
Esse levantamento demonstrou
também que os precos estdo uma
verdadeira loucura, cada um vende
por quanto quer, apostando muitas
vezes na ingenuidade do povo.

Liseti afirma que néo acredita
nas cadernetas de poupancga, que,
na sua opinido, s6 se sustentam
“em funcédo do grande volume de
propaganda” Sy
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casa —, porque o dinheiro esta mui-
to desvalorizado e a cada dia perde
mais valor. Se eu preciso comprar
algo hoje, compro mesmo, em Vez
de depositar o dinheiro na pou-
panca.

Silvio Vieira



