o

5
BENEDICTO FERRI DE BARROS

O crash das Bol-
| sas, os terremo-
| tos, ds pestes, as
guerras — as
grandes calami-
dades naturais e
“\| humanas, estas

7 )} sobretudo — tém
uma coisa comum
entre si: a impre-
visibilidade: Os

dhtigos atribuiam as calami-
dades ao caprichomaligno de deuses”
e demémnios; os modernos ndo conse-
guimos afastar de nosso espirito um
sentimento de fantasmagoria. Elas
sdo imprevisiveis porque sdo incri-
veis e, porque ndo as admitimos, nos
surpreendem com sua subitaneida-
de. Na realidade ndo sdo mais do que
o -desfecho ou explosdo de um pro-
cesso cumulativo em que, a partir de
certa quantidade da mesma coisa,
ela se transmuta em coisa completa-
mente diversa.

A hiperinflacdo é apenas,a con-
tinuacdo de uma-inflagdo erponen-
cial. Mas ndo tem nada a ver com
ela. A hiperinflagdo resulta de um
proCesso exponencial de bombardeio
da moeda, que, ao atingir determi-
nada massa critica, provoca uma
reacdo em cadeia que modifica por
completo os hdbitos e comportamen<
tos da vida econémica normal, todos
eles baseados em cdlculos feztos com
a moeda.

A moeda é, de fato, o dtomo ori-
ginal e bdsico de que se complem to-
das as trocas econdémicas, baseadas

.em pre¢os. Os produtores utili-

zam-na para, partindo de pregos,

calcular custos e lucros, e, assim,’

primitivos e 08~

seus pregos de venda Os consumido-
res também a utilizam para avaliar e
decidir suas compras, sua poupan-
¢a, seus investimentos. A medida,

. entretanto, que a inflag@o vai ero-
dindo a moeda e explodindo os pre-.

¢os, produtores e consumidores vao
abandonando a moeda como instru-
mento infidedigno para seus cdlcu-
los de custos, lucros e precos. Du-
rante a inflagdo, substituem-se nos

cdlculos os custos e precos expressos

pela moeda corrente por cdlculos es-

“timativos da desvalorizacdo futura.

Tais cdlculos tornam-se ilusérios e
falsos quando a inflacdo dispara de
forma imprevisivel. Os produtores
abandonam, entdo, os critérios de

custo + lucro e passam a fixar seus-
- precos pela estimativa do valor mais

alto que o mercado possa aceitar.
Diante de uma ascensdo exponen-
cial de pregos, e na duvida sobre se 0
resultado proporcionado por sua
poupanga e seus investimentos lhe
permitirdo comprar amanhd e man-
ter intacto seu patrimodnio, 08 consu-
midores também passam a fazer
compras independentemente do cri-
tério de sua necessidade e a trocar
suas aplicacdes financeiras por bens
que parecem valorizar-se numa ve-
locidade superior ¢ da desvaloriza-
¢do damoeda.

Chama-se a isso de superaquéci-
mento da economia. Na verdade tra-
ta-se de um incéndio — e o calor vem
da moeda que estd sendo queimada
com a velocidade de um estopim ace-
so pelas duas pontas. Atinge-se a
massa critica quando esse tipo de fo-

- gueira se generaliza, e, de prdtica de

certos segmentos, se alastra por toda
a populagdo. O que se tem durante
uma hiperinflagdo é o abandono de

O fantaghigga hiperinf]

toda a racionalidade econdmica,
que depende de um cdlculo de pregos
feito com a moeda, por uma loucura
de compra-e-venda que procura
usar a-moeda apenas para se desfa-
zer dela. Na impossibilidade de se
calcular passa-se a comprar, que é

um meio pdnico de fuga.

. 0 compofta-
mento hiperinfla-’ Estatisticas
ciondrio com re- s6 avaliam

lagdo aos pregos,
tanto por parte
dos produtores
como dos consu-
midores,jdseacha
bastante alastra-
do entre nds. A irracionalidade
quanto as decisdes de pregos de ven-
da e de compra vem se generalizando
como uma espécie de ‘‘defesa racio-
nal”’ @ perda de credibilidade na
moeda como instrumento para cdl-
culos e decisdes econdémicas. Tudo
parece barato guando, no més se-
guinte, estard 30° ou 300°% mais ca-
ro, e quando ninguém é capae de sa-
ber se 30¢, ou 300°, é barato ou é ca-
ro. A unica decisdo que o produtor
pode tomar., neste caso, é a de au-
mentar 0s precos ao limite do que o
mercado aceite pagar; e a que. resta
ao consumidor é a de comprar se en-
contrar epuder pagar — antes que

os estragos
depois que
eles passam

.suba. E impossivel ao comum dos

mortais abandonar a ilusdo de que
ganhou alguma coisa quando com-
prou um carro ou um console para
computador hd um més ou uma se-
mana e hoje ele “‘vale’’ 30°; ou 300°,
a mais, assim como é impossivel con-
vencer um produtor de que, estocan-
do mercadoria para vendé-la a pre-
cos remarcados quando puder, ndo
estard ‘‘ganhando dinheiro’’. Na
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realidade, um e'outro ndo estardo
iludidos se puderem vender a.pregos
superiores ao da inflagdo, e ndo sao
poucos os que se defendem dela esto-
cando como produtores, ou, COMo
consumidores, comprando telefones,
carros e outros bens para reven-
dé-los com resultados superiores ao

_que obteriam de aplicagles financei-

ras (dinheiro em troca de mais di-
nheiro). E eis como a inflagdo trans-
forma a doidice especulativa em bom
senso econémico.

Ignoramos se e quando — Deus
nos livre! — atingiremos a massa cri-
tica capaz de detonar a hiperinfla-
¢do. Os economistas insistem em
avaliar a situagdo e aventurar prog-
nésticos analisando indicadores
macroeconémicos. Tais indicadores,
entretanto, s6 medem ex post facto,
e a avaliacdo, aqui, teria de ser ex
ante, e ndo tanto dos-niumeros como
dos comportamentos. E esta deve ser
uma das razdes pelas quais as cala-
midades tém sempre algo subitdneo,"
surpreendente e fantasmagorzco 08
fantasmas podem ser pressentidos,
mas ndo se deiram medir. As estatis-
ticas s6 podem avaliar seus estragos
depois que eles passam.

" Ndo pretendemos diagnosticar
nem prognosticar coisa nenhuma.
Mas mesmo sem ser adivinho nem
mdgico sabemos que discursos e re-
zas ndo esconjuram realidades, e
que ndo hd nada de mais real do que
hdbitos e comportamentos que-se
alastram e que se procuram empur-
rar de barriga, num bailado que, aos
nossos olhos, cada vez mais se pare-
ce com uma frenética e provocadora
“dan¢a do ventre”.
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