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Regado mais c}laro a'sociedade é im-
pm51vel na mesa do gabinete do

ISecretario de Politica Econdémica do

inistério da Economia, Anténio
Kaundlr repousa um calendano para
1991°no qual o meés de janeiro estd
assmalado com um significativo R,
de'recessdo — a arma com que o Go-

verno estd jogando suas fichas para -

bomhardear a 1nﬂaca0 Ou seja, o

]anelro negro” nao é apenas ‘uma
lameaca e os empresarios ja sabem

disso. Eles dizem que durante 1990
as-empresas ji fizeram alguns ajus-
tes vitais para garantir sua sobrevi-
véncia e que o nivel da atividade

(fecondmica deste fim de ano € o pre-
finuncio de um inicio de ano dificil,

recomendando austeridade a todos.
As vendas da industria para o co-

‘‘mércio na primeira quinzena de no-
wvembro se reduziram 50% em com-
iiparagdo com igual periodo do ano
‘Ipagsado, segundo a ultima estimati-

va da Fiesp. Outro indicador preocu-

iipante é o aumento de 96% em outu-

bro no niimero de titulos protestados
na cidade de Sdo Paulo em relagio
a0 més anterior.

Entre 0s empresarios, as estraté-
gias que despontam com mais forca
para enfrentar a recessdo estdo a
coficessdo de férias coletivas, um no-

-|vo-esforgo para enxugar custos, uma
Iredvaliacdo nos investimentos para
‘11991 e a diminuicdo da produgdo. Al-
jjguns falam em inevitaveis demis-
|s0es, embora digam que ndo seja a

hora de admitir isso em ptiblico. A
maioria acredita na continuacao da
tendenma de queda nas vendas, mas

J|prefere ndo dar ntimeros.

As encomendas para o més de ja-

‘neiro, por enquanto, ndo sdo nada
i animadoras para as industrias. No
tcomeco do més, o Presidente da
{iCompanhia Si.derﬁlr'gica Nacional

(CSN), Roberto Lima Netto, se dizia
preocupado com o-nivel de capac1da-

.|de ociosa com que a empresa deve
'loperar em janeiro, devido a quedar

dos. pedidos registrados em carteira.
O Diretor Comercial da Cisper, Di-
mas Nazari, observa que janeiro nor-
malmente é um meés muito fraco,
com uma producéo 70% menor que a
iido fim do ano, mas que para 1991

excepcmna.lfnente ndo ha perspecti-

vas”‘ L o~
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conomia se prepar

— Ja eram para estar sendo feltas
as encomendas para o primeiro tri-
mestre, mas nao estdo sendo — diz
Nazari, sem, no entanto, se mostrar
muito pessnmsta — Ja passamos por
varios planos econdmicos.

Ha empresas que ndo conseguem
nem imaginar um janeiro pior que o
momento atual. £ o caso da Unifo
Fabril Exportadora (UFE), uma das
15 maiores empresas do setor de hi-
giene e limpeza do Pais. Esta sema-
na, as oito linhas de producéo de seu
carro-chefe — 0 sabao em pedra —
simplesmente pararam de funcionar
por absoluta falta de pedidos. O Di-
retor de Marketing, Gilberto Rabel-
lo, chega a mostrar no péatio da UFE
um encalhe de 1,5 tonelada de sabdo
ja empacotado a espera de compra-
dores. E ndo é um problema isolado:
0 Presidente da Federacdo das In-

dustrias do Estado do Rio de Janeiro
(Firjan), Arthur Jodo Donato, confir- .

ma que, no momento, é consideravel

o numero de “cancelamentos e devo-

lugoes de pedidos por parte do co-
meércio”. Com ar grave, o Diretor da
UEE diz que “a recessdo estd ficando
grande demais”:

— Os clientes que encomendavam
duas mil caixas estdo ficando apenas
com cem. Ainda nio estou pensando
em janeiro, meu problema é pensar
no que esta acontencendo agora. Se
0 primeiro trimestre de 1991 for de
mais recessao todo mundo quebra.
Nés inclusive — preve Rabello,
acrescentando que este més esta de-
mitindo 20% dos cerca de dois mil
empregados da UFE. E avisa que se-
ra forcado a continuar mandando
embora se a situagdo piorar, apesar
dos esfor¢es que tém feito para man-
ter o quadro de funcionarios.

Menos pessimista, o Diretor de
Marketing da Inega, Roberto Leva-
€OV, acha que a recessdo nio acaba-
ra 66m o Pais, mas com a inflagdo,
comgp quer o Governo Para ele, a
condycio da politica econdmica estd

COrreta e aposta que ‘“‘quem conti--

nuar yivo, vai explodir no mercado
quando a situagdo virar”. Levacov,
acha que sua empresa ndo vai preci-
sar diminuir o ritmo das ativida-
des no primeiro trimestre de 1991.
Para isso, pretende aumentar o volu-
me de exportacoes da empresa para

20% das trés milhdes de pecas pro-.

duzidas mensalmente — hoje este
nimero nio passa dos 5% e que ha
um ano chegava a 40%.

Domingo, 25 de rovembro de 1990

para Janelro oo

Folo de Marcelo Carnaval

Gilberto Rabello, da Unido Fabril Exportadora, teme a continuidade da acumulacédo de estoques no ano que vem
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