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POLITICA ECONOMICA

Regras estavels e educacao: receita
para competir no mercado mundial

por Cgmhao Malta
do Paulo

Faclhtar a importaciio
de alta tecnologia, investir
pesadamente em educa.
¢do, com énfase no ensino
bésico, e manter regras es-
taveis na comducgsio da po-
litica econémica. Seguida
essa receita — ja adotada
por paises como Taiwan,
Coréia do Sul, Cingapura e
Malésia, entre outros —
Brasil tera condi¢des de de-
senvolver uma indistria
competitiva a nivel mun-

ial.

A opini%o é do professor
de Administraco de Negé-
cios Internacionais da Uni.
versidade de Lausanne,
Stéphane Garelli, que par-.
ticipou ontem em S&o Pau.
lo do seminério Competiti-
veness in a Global Eco-
nomy, organizado pela Es-
cola Superior de Propagan.
da e Marketing. ‘“‘Nenhum
pais consegue ser competi-
tivo sem exportar’,
Garelli, referindo-se a al-
gumas empresas brasilei-
ras que optam por exportar
apenas quando nfo conse-
guem vender no mercado
interno.

Mas a base de uma indus-

tria competitiva em termos
mundiais é uma sociedade
jovem educada e saudéye],
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como Estados Unidos, Ja-
plo e Sudeste Asiatico, en-
tre outras regides, no cené-
rio do comérecio mundial.
Diante desse quadro,
qual a melhor opcéo para o
Brasil? Na opinifio do pro-
fessor em Ciéncias Econé-
micas pela Universidade
de Lausanne, George Tau-
cher, “o futuro do Brasil
estd no NAFTA (North
American Free Trade
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praticamente acertada
(ver pégina 2), é a melhor
op¢&o para o exportador
brasileiro sem vinculos
com corpora¢des multina-
cionais. ‘“Os Estados Uni-
dos estfio mais préximos e
880 0 pafs que mais compra
produtos brasileiros’’, dis-
se, acrescentando que a
CEE, como grupo de pai-
ses, € o principal importa-
dor do Brasil, absorvendo
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entre 0 NAFTA e o Merco-
sul: “Temos em Los Ange-
les m3o-de-obra nfo treina-

da e cara que vai perder

seu espa¢o para os traba-
lhadores mexicanos mais
baratos’’. No caso do Mer-
cosul, o lado mais fragil é
dos argentinos, paraguaios
e uruguaios.

O professor Taucher cita
a questdo das normas téc-
nicas e classificacfio de
produtos como exemplo de
futuros problemas que os
exportadores brasileiros
deverfo enfrentar no mer.
cado unificado da CEE. E
sabido que tais regras de-
vem ser harmonizadas en-
tre os pafses-membros da
CEE, mas ‘“um pafs sem-
pre pode apelar para a pro.-
tecdo da saude, por exem-
plo, para impedir a entrada
de um produto”. Ele lem-
brou o caso de uma empre-
sa francesa que tentou ex-
portar licor de cassis para
a Alemanha.

A alfindega alemi n#o
permitiu a entrada do cas-
sis, pois o teor de 4lcool era
elevado demais para ser
enquadrado na categoria
de aperitivo e baixo demais
para ser classificado como
vinho. “Portanto, as auto-,
ridades alemiis concluiram
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