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Mais do que realizar um
sonho, atualmente comprar
uma casa ou apartamento
pode ser um negoécio lucra-
tivo. A escassez de unidades
para hospedagem durante a
Copa de 2014 e as Olimpia-
das de 2016 tem chamado a
atencdo dos investidores, que
estdo apostando em empre-
endimentos residenciais que
oferecem servigos. O enge-
nheiro elétrico Rubens Arbex,
por exemplo, ja havia investi-
do em um imével residencial
" na Barra da Tijuca, e, recente-
mente, comprou uma unida-
de no Midas Rio Convention

0 sonho da renda extra

Suites, da construtora Calga-
da, residencial com servigos,
na Estrada dos Bandeiran-
tes, proximo ao Riocentro e a
Vila Olimpica. “O empreen-
dimento atendeu as minhas
expectativas: localizagdo, ad-
ministragdo propria, além da
rentabilidade prevista, devi-
do ao atual déficit hoteleiro
na cidade”, assinala Arbex.
Como diferenciais, o em-
preendimento vai oferecer
para os hdéspedes servigos de
TV por assinatura, Wi-Fi, res-
taurante, bar na piscina, sau-
na, auditério, e como op-
cionais, estardo disponiveis
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Depois da casa propria, Arbex decidiu investir em um residencial com servigos

servicos de arrumadeira, la-
vanderia, de manutengao da
unidade e de mensageiros,
entre outros. Voltado para
compradores que desejam
ter uma fonte de renda ex-
tra, o empreendimento tera
seus resultados financeiros
distribuidos mensalmente.
“O cliente terd a oportuni-
dade de comprar uma unida-
de que fard parte de um pool
de locagao com previsao de
rentabilidade mensal em tor-
no de 1% sobre o valor ini-
cialmente investido”, afirma
Joao Paulo Matos, presidente
da Calgada.




