elhor ser investido!

John Reed, do;Citicorp, diz que
al investir no Brasil. K Reagan estd sendo
pressionado para ajudar os devedores,

podem nos ajudar

O maior banco dos Estados Unidos e o
maior credor do Brasil, o Citicorp, tem uma
pequena carteira de investimento na Bolsa
de Valores de Sao Paulo. E uma associagao
com uma companhia nacional que adminis-
tra fundos. Mas, se o governo brasileiro dei-
xar, ele ird muito mais longe, participando
com milhares de délares, convertidos da
divida, no mercado de agdes.

“Honestamente, acredito que um inves-
timento em acdes no Brasil, hoje, é um ativo
melhor do que um empréstimo para o Banco
Central — onde ele fica 20 anos sujeito a
renegociacoes de acordo com a vontade do
devedor. Entéo, é 6bvio que eu pense que
nossos acionistas serdao melhor servidos se,
ao invés de um empréstimo assim, eles te-
nham uma participacdo em forma de um
investimento produtivo.”

Quem diz isto é John Reed, o banqueiro
que chocou a comunidade financeira inter-
nacional, na semana passada, ao adicionar
US$ 3 bilhdes a reserva para empréstimos

roblematicos do Citicorp, iniciativa que ja

Estados Unidos, o Chase Manhattan, e por
um dos maiores bancos regionais norte-
americanos, o Norwest, de Minneapolis, nos
altimos dois dias.

John Reed falou 90 minutos com o “The
Wall Street Journal”, que publicou trechos
de sua entrevista, nao assinada, na sua edi-
¢io de ontem. “Também quero remarcar”,
continuou John Reed, “pois penso que isto
Indo foi ainda bem avaliado, que se vocé tem
um investimento no pais, que produz recei-
empréstimo nao produz nenhum imposto

o Brasil. Ele d4 impostos para o Tio
] . mas nenhum para o Brasil. Entao, se

vocé puder por uma parte de sua participa-
cao numa forma de investimento mais dire-
to no pais, ndo s6 vocé vai melhorar a quali-
dade da carteira do investidor, mas vocé
também produzira uma base de renda para
o governo local”.

John Reed, em sua entrevista, também
disse que o “Plano Baker” esta vivo, desa-
fiando todos os analistas econémicos que o
acusaram de maté-lo, na semana passada,
com o golpe surpreendente do aumento de
reservas do banco, que custara um prejuizo
de US$ 2,5 bilhdes no segundo trimestre
deste ano.
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0 raciocinio para decretar a sentenca
de morte do “Plano Baker” foi o de que ele
requer dinheiro novo fluifido para os paises
endividados, em geral, para sobreviver. E
de que quem aumenta a$ reservas contra
maus empréstimos, levando um prejuizo tao
grande, como o Citicorp, nao vai ter uma
recaida, emprestando mais dinheiro. John
Reed nio foi irdnico ao afirmar, em sua
entrevista ao “Journal”: “sou um grande fa
do Plano Baker. Acredito até que ele captu-
rou muito bem a esséncia de onde os Esta-
dos Unidos estdo em termos de sua situagao
econdmica global”.

O secretario adjunto do Tesouro dos Es-
tados Unidos, David Mulford, também acha
que o “Plano Baker” nao 80 esté vivo, como
tera sua sobrevivéncia assegurada na proxi-
ma Conferéncia Economica de Cipula de
Veneza, reunindo os sete lideres dos maio-
res paises industrializad@$ }10 mundo. .

"Penso que a conferéncia de Veneza val
reconfirmar a estratégia de (secretario do
Tesouro, James) Baker para 0 problema da
divida, a sua abordagem €aso por caso.
Acho que é importante lembrar que a estra-
tégia da divida prova um@ estrutura dentro
da qual devedores e credores podem nego-
ciar acordos e utilizar recursos numa base
caso por caso, feitos sob medida para a ne-
cessidade de cada pais.”

David Mulford falou no Centro Interna-
cional de Imprensa, em Washington, no con-
texto de uma série de encontros sobre os
bastidores da Conferéncia de Veneza. Ele
levou em conta os novos dados representa-
dos pela iniciativa tomada pelo Citicorp na

mo “uma nova era para a divida”, ou, sim-
plesmente, a “era Reed”.

Fa de Baker

“Acho que o Plano Baker € muito bem
baseado”, acrescentou o banqueiro da nova
era, de 48 anos, apés declarar-se “fa” de
James Baker. E deu trés razdes que “néo
perderam a validade apesar de tudo que a
imprensa tem dito”. A primeira: ele postula
um crescimento orientado para um ajusta-
mento, ao contrario de uma imposi¢édo para
um ajustamento orientado.

“Néo conheco nenhuma nagido em de-
senvolvimento que esteja sugerindo que

_obanqueiro que tomou primeiro a decisao? |

queira passar por um ajustamento classico,
tipo FMI” — comenta John Reed, passando
para a segunda razdo: o Plano Baker fala de
ajuste estrutural. E isto é necessario para
que alguns paises possam tornar-se mais
eficientes em seu proprio desempenho eco-
ndémico. “Mas o tipo de ajuste estrutural que
o Plano Baker preconiza tera também o
efeito de abrir para o comércio as econo-
mias do terceiro mundo.”

E aterceira razdo: dinheiro novo. “Todo
mundo esta dizendo que a iniciativa Baker
morreu, que os bancos ndo emprestarao
mais dinheiro aos paises em desenvolvi-
mento, e isto me surpreende porque os fatos
ndao sao estes. Quero dizer que aumentamos
nossa participacdo — nés, a comunidade
bancéria internacional — em 12%, 12,9%, no
México, como resultado do acordo mexica-
no. Agora, o Plano Baker propde que os
empréstimos devem aumentar em 3% ao
ano. N6s conseguimos 12,9% em um ano, e
obviamente porque algo assim tende a ser
episédico. Mas acredito que o nimero com a
Argentina tenha sido 9%’ — completou
John Reed.

O embaixador do Brasil em Washington,
Marcilio Marques Moreira, considerou a
iniciativa do Citicorp, e depois do Chase
Manhattan e do Norweest, como “positiva”,
na medida em que os bancos se sentirdo
mais sélidos na mesa de negociagdes. Mui-
tos analistas econémicos, ao contrario, vi-
ram na iniciativa um enfraquecimento do
Brasil e um endurecimento .dos credores,
dando um show de forca. O que pensa disso

”Nao sei o quanto mais forte seremos do
que ja éramos. Sempre achei que devedores
e credores iriam se beneficiar tendo negé-
cios mais saudéveis, saudiveis no sentido
de uma maturidade mais curta. Vinte anos
para um negdécio bancéario ndo é realmente
um negdécio de banco. Nunca seremos capa-
zes de liquidar essas carteiras se nés as
enchemos com papel”.

Uma revelacao final de John Reed: o
Citicorp contratou pessoal especializado
em mercado de acdes em varios paises da
América Latina. “Conhecemos agora o am-
biente de negécios”, e ele promete que vai
se lancar em operagdes onde houver opor-
tunidade, no mundo em desenvolvimento.

Moisés Rabinovici, de Washington




