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B LEGISLACAO

Execucdo de dividaexterna pode ter processo rapido

Inadimpléncia no pagamentos de bbnus por
empresas brasileiras pode ser questionada
na Justica dos EUA e Inglaterra

Fatima Laranjeira, de Sao Paulo

As empresas brasileiras que emi-
tiram bonus no exterior poderdo, em
caso de inadimpléncia, serem cobra-
das em processos judiciais que ca-
minhardo bem mais rapido do que
elas estdo acostumadas. Isso porque
os contratos de emissdo de titulos
fechados nos tltimos anos sio geri-
dos pelas legislacdes dos Estados
Unidos — em geral Nova York — e
da Inglaterra, onde o Judicidrio é
mais répido do que no Brasil.

.Nesses contratos, as empresas
tém de nomear um procurador para
serem citadas nesses paises e, com
isso, acelerar eventuais processos
judiciais. “Parte das empresas tem
garantias externas, de contas bancé-
rias a participacdes aciondrias, e po-
derdo, se inadimplentes, verem as
acOes correrem bem mais rapida-
mente do que estamos acostumados

no Brasil”, diz José Samurai Saiani,
sécio do escritério Ochman Advo-
gados Associados, que trabalhou em
mais de quinze processos de coloca-
¢do de titulos desde 1994, quando
esse mercado comecou a desenvol-
ver-se mais fortemente no Brasil de-
vido 2 estabiliza¢do da moeda.
Desde que o real comegou a ser
desvalorizado, grandes escritorios de
advocacia brasileiros — que traba-
lharam na emissdo de bonus — vém
sendo intensamente consultados por
empresas e bancos, por conta da in-
seguranca pelo crescimento de mais
de 29% desses passivos neste més.
“Muitos bancos queriam saber se
a desvalorizacdo poderia ser enten-
dida como um evento de forga
maior, que € previsto nos contratos
como uma das justificativas que po-
de levar a inadimpléncia, sem san-

¢do”, afirma Alexandre Bertoldi, s6-
cio da drea de bancos do escritério
de advocacia Pinheiro Neto.

Para ele, porém, a desvalorizagio
nao seria entendida pelos tribunais
norte-americanos ou ingleses como
motivo de for¢a maior. “Ela seria o
que se chama de um ‘ato do princi-
pe’, ou seja, um ato de poder discri-
ciondrio do governo e ndo daria mar-
gens ao entendimento de for¢a maior
ou de um evento imprevisivel.”

A desvalorizacao ainda ndo cau-
sou, na sua opinido, um desbalancea-
mento desproporcional. “Ela apenas
tirou um pouco das vantagens que as
empresas tiveram em outros tempos.
Agora € a contrapartida.”

Cerca de metade das empresas
brasileiras que realizaram colocag¢do
de bonus nos tdltimos anos tem ati-
vos no exterior, afirma o sécio do Pi-
nheiro Neto, escritdrio que trabalhou
em pelo menos 70 emissdes no ano
passado. Se houvesse inadimpléncia
nesses casos, o processo poderia cor-
rer 14 fora, o que, na viséo do advo-
gado Saiani, poderia levar entre um
ano e meio e dois anos, nos EUA,

cerca de metade do tempo que a Jus-
tica brasileira gastaria para chegar a
uma decisdo. “Os processos na In-
glaterra e EUA sdo mais orais e com
menos prazos do que no Brasil.”
Os outros 50% dos contratos em
geral t€ém como garantias bens loca-
lizados no Brasil (normalmente
iméveis), o que tornaria um futuro
processo de execucgdo da divida
mais lento, conta Bertoldi. Nesse ca-
so, o investidores poderiam obter
uma sentenga no exterior, mas te-
riam de passar por um processo de
homologa¢io no Supremo Tribunal

Federal (STF), para depois executa-
la no Brasil. Isto seria um processo
lento, que levaria 0 mesmo tempo de
uma agdo que tramitasse desde o ini-
cio no Pais. “E preciso lembrar que
a sentenga estrangeira € um titulo ju-
dicial e com ele pode-se até pedir a
faléncia da empresa”, diz Bertoldi.
Edmundo Nejn, do escritério de
representaciio do Linklaters & Al-
liance no Brasil, sociedade de advo-
cacia inglesa, com 28 filiais em todo
o mundo, acredita que, se houver
inadimpléncia das empresas, ela se-
rd pequena. “Mesmo as empresas

que ndo sdo exportadoras e nio es-
tavam ‘hedgeadas’ vao fazer de tudo

* para cumprir contratos porque se be-

neficiaram muito do délar barato™,
afirma, lembrando que a perda em
imagem para as companhias e para o
Pais seria muito grande em caso de
descumprimento desses contratos.
Bertoldi, ao contririo, acredita que
algumas empresas tentardo atrasar de
alguma forma o pagamento das obri-
gacdes para ganhar algum félego.
“Isso poderd levar a um refinancia-
mento, mas deve também encarecer
operagdes para outras empresas.”




