[tamar acata a idéia da ‘‘Sacola’”
“de produtos até 35 % mais baratos

O presidente Itamar Franco
quer que a inddstria promova, em
todo o Pafs, um programa de distri-
buicdo de alimentos para seus tra-
balhadores, a um custo inferior ao
do mercado. O programa consisti-
ria na venda direta de uma cesta
com produtos bdsicos de alimenta-
¢ao e higiene, com pregos até 35%
menores do que nos supermerca-
dos. Segundo o senador Albano
Franco, que foi ontem ao Paldcio
do Planalto apresentar o programa
**Sacola Econdmica’’, desenvolvi-

~do no Rio Grande do Sul, o presi-
dente Itamar Franco fez um apelo
para que a experiéncia seja expan-
dida a todos-os estados.

Para o empresdrio paulista An-
tonio Ermirio de Moraes, que tam-

- bém esteve na reunido com o Presi-
dente, o programa de distribui¢do
de alimentos aos trabalhadores ¢
vidvel, reduz os custos entre 25% e

30%, mas demora para ser organi-
zado em todos os estados, como

quer Itamar, dentro do seu objetivo

de reduzir a fome no Pais.

O presidente da Federacdo da
Inddstria do Rio Grande do Sul,
Luiz Carlos Mandelli, autor da
idéia, explicou a Itamar Franco que
desde 1988 a ‘*Sacola Econémica’
¢ distribuida aos trabalhadores gau-
chos a um custo 20% inferior a mé-
dia do mercado. La. o programa jd
atinge metade da populagdo alvo e
nos dltimos meses a média de prego
do mercado convencional ultrapas-
sou em mais de 35% o valor da
*Sacola Econdmica’".

-O-programa apresentado ontem
como uma contribuigio da iniciati-
va privada ao governo, como clas-
sificou ‘Antonio Ermirio, ¢ desen-
volvido pelo Servi¢o Social da In-
dustria (Sesi) e pelas federagoes es-
taduais da inddstria. Além do Rio

Grande do Sul, o projeto ‘*Sacola
Econdémica’ ji foi implantado nos
estados do Rio Grande do Norte,
Ceard, Pernambuco e Rio de
Janeiro.

O que leva o prego do produto
a ser mais barato, conforme expli-
caram os empresdrios, € a falta do
intermedidrio na compra e distri-
buicdo da cesta bdsica. Os produtos

- — 14 tipos de géneros alimenticios

e sete de limpeza — sdo adquiridos
pelo Sesi depois de uma tomada de
precos no mercado e espalhados
por suas unidades de produgao. As
empresas que dispéem de estrutura
propria transportam as sacolas das
unidades do Sesi para suas sedes’
para entregar aos funciondrios.
Mas existem ainda a opgao da ven-
da direta e um atendimento de ven-
da ambulante. O custo da cesta ¢
descontado no contracheque do
funciondrio.



