GABRIEL LACERDA

m plano econémico — vimos

véarios — enfrenta trés tipos

de problema, que geralmente

se sucedem em ordem crono-
légica.

O primeiro grupo é o dos proble-
mas ligados a vida quotidiana da po-
pulagcdo: como reajustar salarios,
aluguéis, prestacoes da casa propria,
planos de assistencia médica, mensa-
lidades escolares, luz, gds e telefone,
enfim toda gama de relacées que co-
mecaram antes do plano e conti-
nuam apds sua entrada em vigor.

Na primeira fase surge também,
quando ha mudanca de moeda, o
problema de adaptacdo ao novo pa-
drao. As pessoas se confundem na
comparacao do valor ou na conver-
sdo da moeda velha para a moeda
nova.

No caso do Plano Real, a fase ini-
cial estd sendo superada talvez até
com mais facilidade que em planos
anteriores. A nova moeda teve seu
advento preparado pela indexagdo
em URV; as cédulas antigas estdo
sendo recolhidas, o dinheiro novo ja
cirpula, com denominagdes conside-
ravelmente menores e estampas dife-
rerites.

Sejam esses ou outros os motivos,
o fato € que, em pouco mais de 15
dias, o brasileiro parece ja ter se
acestumado a nova moeda e estar
até gostando dela. Comegcam agora
o0$ problemas que se poderiam dizer
de médio prazo; o mais importante é
evidentemente o que se costuma de-
signar, por eufemismo, o “realinha-
mento” dos pregos.

Um dos maiores males da hiperin-
flacdo é justamente o completo des-
controle que provoca nos mecanis-
mds de formacdo de precos. As va-
riagdes entre pregos do mesmo pro-
duto em dois momentos no tempo ou
em dois pontos de oferta sao enor-
més; os pregos relativos de utilida-
des diversas chegam a descompassos
gue tocam ao absurdo. Na economia

a-hiperinflacdo o importante nao é
o valor, nao é o custo, ndo é a efi-
ciéncia;, é passar adiante com a
maior rapidez possivel o 6nus da
desvalorizacdo vertiginosa da moe-
da. A expressio “realinhamento” se-
ria assim a revisao necessaria quan-
do a inflagdo é estancada.

E o processo a que vimos assistin-
do desde o primeiro antincio do pla-
no e que se acelerou nos dias que
ant?cederam a entrada em vigor do
real.

A etapa é extremamente perigosa.
Trava-se um complicado jogo; quase
um xadrez; os parceiros da partida,
porém, ndo sao duas pessoas, nem
duas entidades, ou grupos. Mais cor-
reto seria dizer, sem especificar, que
combatem duas forgas, uma que em-
purra os precos para cima, outra que
0s contém ou puxa para baixo.

Entre as forcas que empurram os
precos para cima uma é, sem duvida,
a tao propalada ganancia. Qutro dos

males provocados por anos e anos de
hiperinflacdo € precisamente a exa-
cerbagdo do desejo de ganho — alma
do sistema capitalista — além dos li-
mites do moralmente toleravel.

A alta generalizada dos precos que
vem ocorrendo, em conjung@o com o
lancamento da nova moeda, porém,
nao decorre apenas de atos de “apro-
veitadores inescrupulosos”. Outros
fatores objetivos naturais, mesmo,
ajudam a explicar o fenémeno. Al-
guns até, forgoso é dizer, chegam a
ser justos. Natural, por exemplo,
gue alguns empresarios, traumatiza-

os por trés congelamentos, as ves-
eras de um novo plano, tenham
undado receio, a despeito de negati-
vas enfiticas do Governo, de que se
repita mais uma vez o artificio. Se-
riam os aumentos ‘‘de precaugdo”.
Desnecessarios, talvez, mas com-
preensiveis.

Outras vezes, o aumento chega a
ser forcado. Empresas existiam, es-
pecialmente no setor de comércio,
que, de uma certa forma viviam da
inflagdo. Comprando a prazo e ven-
dendo a vista podiam, gragas ao giro

EA melhor reagao
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nao se

deixar abusary

vertiginoso do dinheiro, gerar ga-
nhos financeiros suficientes para
possibilitar vender produtos a pre-
¢os nominais inferiores aqueles pe-
los quais 0os mesmos produtos g -
viam sido comprados. Recuperar a
margem em uma economia estivel é
para empresas desse tipo — das
quais o melhor exemplo sao precisa-
mente os supermercados — simples
questdo de sobrevivéncia.

Claro que, qualquer que seja seu
motivo, justo ou injusto, forcado ou
abusivo, aumentos de pregos contri-
buem sempre negativamente para o
sucesso do plano.

O problema que se coloca, entdo, é
como maximizar os forcas que detém
os aumentos. O Governo vem tentan-
do de todas as formas fazer isso.
Ameaca, exorta, denuncia, libera im-
portagoes.

As ameacas, no fundo, servem
mais para apaziguar a opinido publi-
ca. Sabem as autoridades muito bem
que tabelamentos sao inviaveis e que
o plano s6 podera dar certo com o
mercado funcionando livremente.
Sabem também que as punicoes, es-
tabecidas em lei recente para “au-
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mentos abusivos”, sdo de aplicacdo,
para dizer o menos, problematica.
Definir o que seja “abusivo” embute
uma grande dose de subjetividade.
Abusos existem, todos sabem, todos
sentem; mas dai até conseguir deter-
minar que tal ou qual empresa prati-
cou efetivamente um abuso vai uma
larga distancia. E preciso apurar a
formagao de custos, comparar mar-
gens, ponderar fatores, um exercicio
quase sempre complexo demais, es-
pecialmente se utilizado para funda-
mentar punicées severas a grupos
fortes e necessariamente conduzido
por agéncias governamentais com
pessoal técnico reduzido, atuando
sob pressdo da opinido publica.

Isso nao significa, é claro, que o
Governo deva assistir passivamente
a0s excessos ou utilizar-se apenas de
meios indiretos. Ameagcar, de alguma
forma, hd de inibir os menos avisa-
dos e os mais exagerados aproveita-
dores do momento.

0 Governo faz mais: coleta e divul-
ga pregos, fornecendo opgdes de es-
colha. Talvez até devesse dar maior
énfase relativa a essa forma de atua-
¢do — utilizando a0 maximo possivel
os poucos agentes de que dispoe. Es-
sa atividade ataca os aumentos de
precos com a Unica arma capaz de
realmente deter o processo — as for-
¢as do mercado.

0 Governo, porém, precisa ser aju-
dado: o mais que pode fazer por me-
lhor que seja feito, é estimular rea-
¢oes; quando muito, atua no merca-
do, influenciando tendéncias ou de-
saguando estoques reguladores. Mas
nao é o mercado. O mercado séo 0s
compradores e a estes pode o Gover-
no apenas informar e exortar: nao
comprem, regateiem, boicotem, in-
formem-se, agrupem-se.

Essas exortagdes tém que ser leva-
das a sério. Nao sdo patéticos apelos
ou sinais de desespero. Sdo recomen-
dacdes que devem ser seguidas. A
melhor reagdo ao abuso nao é pedir
as autoridades que punam quem
abusa; é simplesmente nao se deixar
abusar.

O mercado sdo também os vende-
dores, que devem procurar entender
ue se pode ganhar dinheiro venden-
30 mais, em vez de vendendo mais
caro; que insistir em abusos, ainda
que possa escapar impune, contribui
a0 fracasso do plano e que o fracasso
do plano prejudica a todos, inclusive
aos proprios vendedores.

A terceira fase do plano, em suma,
a grande incognita, seu sucesso ou
insucesso, nao é responsabilidade
apenas do Governo. E da Nagdo, de
todos os brasileiros; tanto maior in-
dividualmente quanto maior for o
poder de cada um.

O Brasil s6 resolvera seus proble-
mas no dia em que os brasileiros dei-
xarem de esperar que o Governo fa-
¢a tudo enquanto cada um trata de
ganhar para si préprio o mais que
possa.

Gabriel Lacerda é advogado
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