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do Brasil atrai

administradores de recursos

‘Os-analistas ouviram exposi¢do
de vérias empresas brasileiras

por Maria Cristina Carvalho
de Londres

impacto da seca bra-
sileira na venda de
fertilizantes, os efei-

tos da defasagem entre a taxa
referencial (TR) e a Unidade
Fiscal de Referéncia (Ufir)
nos balangos, os reflexos da
nova politica cambial nas
exportagoes e as distorgles
da cadeia de pregos dos
petroguimicos no Brasil.
Questdes tao especificas e
objetivas como essas foram
levantadas pelos analistas de
administradores de recursos de
terceiros e de investidores insti-
tucionais, baseados em Lon-
dres, reunidos pelo banco de
investimento Garantia para
ouvir exposi¢do dos dirigentes
da Bahia Sul, Copene, Duratex,
Fosfértil e Companhia Paulista
de Forca e Luz (CPFL).
Realizado apenas dois dias
apos as eleigbes presidenciais,
o “‘roadshow’’ das empresas
brasileiras atraiu cerca de cin-
qiienta analistas de grandes

administradores internacionais .
de recursos de terceiros. Entre

os pesos-pesados presentes
estava a responsivel pelo Brasil
da Foreign Colonial Emerging
Markets, que administra US$
3,25 bithdes em recursos de ter-
ceiros destinados exclusiva-
mente aos mercados emergen-
tes, dos quais US$ 450 milhdes
estdo aplicados na bolsa e mais

US$ 150 milhdes na renda fixa“

do mercado brasileiro.

Outro grande administrador
de investimentos presente era 0
Mercury Asset Management,
associagdo entre a holding do

grupo S. G. Warburg (75%) e .

Tim Love, especialista em
América Latina. O Mercury
administra US$ 80 bilhdes de
terceiros, dos quais US$ 700
mithdes estio na América Lati-
na.

Participaram também analis-
tas do Genesis, Fleming, fun-
dos de pensdo como o Postel e
até de instituicoes da Holanda e
da Franga. O nivel das pergun-
tas revelou ndo s6 o interesse
pelo Brasil como também um
profundo e crescente conheci-
mento das empresas brasileiras
e do ambiente econdmico em
que vivem. Demonstra ainda
uma importante mudanga na
forma de atuagio do investidor
estrangeiro no Brasil: ‘‘Aca-
bou-se o tempo em que o
estrangeiro entregava o dinhei-
ro para bancos ou corretoras

brasileiras aplicarem onde

achassem melhor. Agora, eles
mesmos definem em quais
papéis querem investir’’, afir-
mou Roger Wright, diretor do
Garantia.

Wright estima que dos US$
20 bilhdes de capital estrangeiro
que estdo investidos no Brasil,
apenas cerca de US$ 500
milhes sdo administrados por
instituigdes brasileiras. O inves-
timento do restante € definido
pelas instituigbes estrangeiras
especializadas ou pelos proprios
aplicadores. Isso explica a gran-
de estrutura dedicada a merca-
dos emergentes que esses gran-
des administradores criaram.

Paises exoéticos

A Foreign Colonial, por
exemplo, tem em Londres cin-
qiienta analistas dedicados a
mercados emergentes, do Bra-
sil a pafses exéticos como

Zimbia, Zimbébue e Tunisia.
A Barings possui em Londres
um especialista para cada pais
em que opera, mas opta por
fazer as pesquisas de mercado
no local, e s6 na América Lati-
na investiu em seis escrit6rios.
O Mercury possui time de tre-
zentos analistas, o que nio
impede a empresa-mae War-
burg de manter cinco pesquisa-
dores em Nova York cuidando
da América Latina, além de
onze analistas especializados
em setores da atividade econd-
mica a nivel mundial.

Todo esse batalhdo de analis-
tas despeja diariamente no mer-
cado seus relatérios didrios,

semanais, mensais e trimestrais, -

investindo grandes quantias em
publicacdes bem cuidadas e
fartamente ilustradas por gréfi-
cos e tabelas. Inclusive bancos
e corretoras brasileiras passa-
ram a oferecer esse tipo de ser-
vigo para o investidor estran-
geiro.
Uma versZo bastante sofisti-
cada desse servigo € o “‘roads-
how’’ que o Garantia organi-
zou, aproximando empresas de
investidores. *‘Escolhemos cin-
€O empresas interessantes den-
tro do contexto macroecondmi-
co € organizamos o evento. E
mais ficil trazer as empresas
para c4 do que levar tantos ana-
listas ao Brasil’’, disse Wright.
As empresas pagam os gastos
com a viagem e o Garantia cui-
da-do evento e apresenta suas
andlises sobre as apresentadas.
Langamentos
de titulos

. O mesmo evento foi repetido
em Nova York, ontem. Muitas
dessas empresas t8m interesses
de curto e médio prazo no mer-
cado internacional, pois plane-
Jjam emitir bonus ou agdes. Por
isso pretendem tornar-se mais
conhecidas do investidor

. estrangeiro. E o Garantia tam- .

bém tem interesse de participar
desses eventuais futuros langa-
mentos de titulos. A Bahia Sul ’
Celulose declarou-se claramen-
te interessada em fazer uma
emissdo de bonus globais con-
versiveis até o final do ano. Seu
diretor financeiro, Hélio Blak,
até dimensionou a operagdo: de
US$ 80 milhdes a US$ 100
milhdes com prazo de dez
anos.

Ele também teve que expli-
car a0s analistas que a valoriza-
¢do do real afetou sua receita
pois vende 75% da produg@o.
2o exterior, esclarecendo que o
problema foi compensado pela
alta dos preg¢os no mercado
internacional. A Copene, que ja
fez quatro langamentos de
eurobdnus entre 1991 e 1993,
dois dos quais ainda ndo vence-
ram, e emitiu American Depo-
sitary Receipts (ADR), nego-
ciados no mercado de balcdo
norte-americano, acenou que
poderd voltar ao mercado quan-
do a venda da participagao da
Petroquisa for retornada, dentro
do programa de privatizagio. .

Seu diretor financeiro, Wong
Shin, teve que explicar o
impacto no balango da atualiza-
¢do de dividas pela TR frente &
correcdo dos ativos pela Ufir,
Também uma eventual privati-
zagdo é um dos motivos apa-
rentes da apresentagdo da Com-
panhia Paulista de Forca e Luz,
cujo diretor financeiro, José
Vasconcelos da Cunha, esclare-
ceu a estrutura de pregos do.
setor, no Brasil. _

A Fosfértil revelou que tem
planos de aumentar a capacida-
de instalada e precisard para
isso de cerca de US$ 40
milhdes, e seu principal execu-
tivo, Mario Barbosa, disse que-
a seca ndo afetou as vendas da
empresa porque elas s3o acerta-
das em contratos, com antece-
déncia, e discutiu o prego FOB,
em Uberaba, dos fertilizantes.



