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‘Drucker: Brasil pode

ECONOM'IA

O CONSULTOR AUSTRIACO E SEU COLEGA AMERICANO JOHN NAISBITT PEDEM OBRAS DE INFRA

Jorge Cardoso/AE - ﬁ.

DENISE NEUMANN
E VLADIMIR GOITIA
Os consultores internacionais

que participaram ontem do I Fo- .

rum Brasil, no Anhembi, estdo
convencidos de que o Pais tem
uma grande oportunidade de re-
cuperar o tempo perdido nos ulti-
mos: 15 anos, periodo em que fi-
cou ‘'muito atras das grandes po-
téncias e dos demais
paises em desenvol-
vimento. Para tan-
to, tera de investir
em infra-esrutura e
'educagao e ampliar
0 processo de prlva-

¢ao. O austriaco
Eeter Drucker, que
‘partlmpou do semi-
nario via satélite,
falando de Los An-
geles, afirmou que a

gleigio de Fernan- Nolsblﬂ privatizagdes.

do Henrique Car-

.doso da ao Brasil a possibilidade
real de reinser¢io na economia
‘global. E 0 americano John Nais-
bitt afirmou que o Brasil possui
um recurso natural formidavel e
nio.explorado: o turismo. Lem-
Jbrou que os negocios de turismo e
viagens representam 10,2% do
"PIB mundial, mas no Brasil equi-
valem a menos de 1%.

Para Drucker, o Pais precisa in-
Vestir macicamente em infra-es-
trutura e na educacdo, além de
privatizar alguns segmentos hoje
concentrados nas maos do Esta-
do. Ele argumentou que o Brasil
nao pode mais ficar falando em

setores estratégicos, como as tele-
comunicagdes: “Essa discussao
acabou. O governo precisa priva-
tizar esse segmento, criando con-
corréncia.”

Naisbitt concordou que a pri-
vatizagdo das telecomunicagdes €
fundamental para a integragao do
Brasil no mercado mundial. “O
Brasil poderia tirar proveito do
que a Argentina es-
ta fazendo™, suge-
riu.

Drucker tragou
um cenario para o
desenvolvimento
do Brasil que passa
pelo investimento
em infra-estrutura,
tanto na area de
transportes como
nas comunicagoes.
Na sua avaliagao,
contudo, o Pais
ndo pode esquecer
que possui uma diferenga funda-
mental em relagdo a outros paises
em desenvolvimento — o imenso
mercado consumidor.

Para as empresas brasileiras, ele
enviou um recado a0 mesmo tem-
po direto e incomodo: “E preciso
aprender a oferecer o produto pe-
lo prego que o mercado esta dis-
posto a pagar e ajustar seus custos
a este prego, € ndo o contrario. Es-
te € 0 unico caminho possivel para
participar do mercado mundial”.

O encontro teve o apoio do jor-
nal O Estado de S.Paulo ¢ foi
coordenado pelo Centro de Pro-

dutividade do Brasil.

Alvaro Motta /Aé
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