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Lojas de grandes redes comegam a queimar
estoques com descontos que chegam a 50%.
Ofertas incluem moveis e eletroeletronicos

Rosana Tonetti
‘Da equipe do Correio

ara quem conseguiu resistir

as tentagdes das compras

de Natal chegou a hora de
se dar bem. O comércio jd abriu a
temporada de grandes saldos e
promogdes. O momento certo pa-
¥4 ir as compras € agora. Raspe o
que sobrou do décimo terceiro ou
retina as economias e corra para
grandes redes, como Lojas Ameri-
canas, Lojas Brasileiras, Onogés e
Rede Eletro. Muitas lojas ja come-
¢aram a queimar seus estoques.
Atio novo, casa nova. Dé para
temprar de tudo, com descontos
gite ultrapassam os 50%: moveis,
eIetrodomestlcos,,roupas, cosmé-
tiGos, utilidades para o lar, entre
otl'.tros

Ofertas como as da Rede Eletro,

do Grupo Pao de Agtcar, dificil-
mente deixardo de ser notadas. As
seis lojas do Distrito Federal junto
com as 61 de Sdo Paulo iniciam
hgje aliquidagao de seus esto-
ques, com descontos que variam
entre 20 e 50%.
“Somando as duas cidades, sao
‘mais de 10 mil itens nalinha de
‘elgtroeletrﬁnicos O objetivo da
"promocao ¢ renovar o mostrudrio.
“éueremos tirar alguns itens que
-estavam em uso nas 10]as mas que
-esfdo bons e na garantia”, justifica
‘o diretor executivo da Rede Eletro,
‘Alexandre Bossolani.

“‘Cada gerente de loja especifi-
.card a quantidade e o tamanho do
‘desconto”’, explica o diretor. Du-
rante os dois dias da liquidagao —
que termina amanhd —, a Rede
Eletro pretende aumentar o volu-
me de vendas entre 30 e 40%.

“Talvez tenhamos até prejuizo.
Mas o movimento serd maior que
nos outros dias de vendas nor-
mais do resto do ano”’, profetiza
Bossolani.

As Lojas Americanas também
ndo deixam por menos. Como
acontece todo inicio de ano, a re-
de, com quatro lojas no Distrito
Federal, abre hoje o tradicional
“Saldos de balango”. Sdo milhares
de'itens — dois milhdes no pafs in-
teiro — com descontos de até 50%.
““As megaliquidagdes sdo uma oti-
ma férmula tanto para as empre-
sas quanto para os consumidores.
As empresas porque conseguem
manter afastadas as poss1b111dades
de queda no faturamento em ja-
neiro, enquanto para os consumi-
dores surgem boas opgdes de
compra’’, afirma o diretor de com-

| Marca/modelo

OFERTAS

REDE ELETRO (Conjunto Nac
Prego normal Com desconto Total desc.

pras das Lojas Americanas, Luiz
Meisler. '

FIM AO ESTOQUE

De acordo com Meisler, alguns
produtos foram comprados espe-
cificamente para a promogdo. “Fi-
zemos pesadas negociagdes com
os fornecedores para que escoas-
sem seus estoques. O resultado é
que conseguimos os melhores
precos para o consumidor, como
se os produtos estivessem saindo
direto da fébrica’’, lembra o dire-
tor. As promogdes das America-
nas, que geralmente costumam lo-
tar as lojas, terminam também
amanha, com descontos que po-
dem chegar a 50%.

Limpar a casa, reestruturar a
empresa. Esse é objetivo da pro-
mocdo da Onogds de Taguatinga.
Produtos que ndo estao afinados
com a linha de mercadoria comer-
cializada pela empresa entram, a
partir de segunda-feira, em um
verdadeiro saldao para queima de
estoque. Sdo artigos de utilidade
doméstica como copos, pratos e
talheres, oferecidos a pregos qua-
se simbdlicos. -

O gerente da loja, Jodo Mlguel
Gomes, garante que estarao a dis-
posicdo mais de mil itens com
descontos de, no minimo, 50%.
“E muita coisa mesmo. Vende-
mos moveis e eletrodomésticos e
esses artigos nao tém nada a ver
conosco. Queremos acabar”’, ex-
plica Gomes. Todas as lojas do
Distrito Federal que tinham em
seus estoques esses produtos en-
viaram a mercadoria para a uni-
dade de Taguatinga. Portanto,
eles ndo serdo encontrados em
outras lojas da rede.

Mas a clientela da Onogds de
outras unidades ndo precisa se
preocupar. Todas as lojas da rede
comec¢am a liquidar seus estoques
a partir de amanha com descontos
que variam de 20 a 25% de des-
conto. O critério € o mesmo da Re-
de Eletro: cada unidade define o
percentual de abatimento nos
precos e os produtos que entram
em promogcao.

As Lojas Brasileiras acompa-
nham a mesma linha de critério
das rede Eletro e Onogds. “‘Ainda
estou fazendo a relagao de produ-
tos que vou por em promogao
nesta loja'’, conta o gerente das
Lojas Brasileiras do Conjunto Na-
cional, Décio Piveta. Os descon-
tos, que vdo até 50%, comegam a
valer a partir de hoje e s6 termi-
nam no dia 16.

| Som midisystem Philips FW15 R$ 851, pegas
- {'Videocassete Cineral 4 cabegas R$ 250,00 R$200  20% (4 pegas)
| TV Mitsubishi 20 polegadas R$ 431,00 R$366  15% (3 pecas)

A loja também tem varios eletrodomésticos por R$ 9,99 com pequenos defeitos

ONOGAS (Conjunto Nacionah

1 Tanquinho Fioreta R$139,00  R$ 10900 2%
'Conjunto de sofd estofado em tecido  R$ 189,90 R$ 149,90 21%
1Bicama Vaniflex Turismo R$ 199,00 R$ 144,90 26%

{,Ferro Black & Decker (a seco) R$ 28,00 R$ 22,90 18%

I LOJAS AMERICANAS (Park Shopping, SCS, Brasilia Shopping & Taguatings)

| Esmalte (conjuntos com 3) a partir de R$ 0,99

| Batons a partir de R$ 0,59

1 meia fina a partir de R$ 2,90

| camisetas masculinas a partir de R$ 3,90
4gua de coldnia (importada) a partir de R$ 4,99
‘hidratante a partir de R$ 1,99
,camisolas importadas a partir de R$ 9,90

{' short doll importado . a partir de R§ 12,90

< § minisystem a partir de R$ 99,00

Os descontos s3o de até 50% em todas as lojas da rede

berta a temporada de liquidacoes

Paulo de Aralj

Consumidora confere pregos de bicicletas para os filhos:

nos prbximos dias vai ser dificil resistir a tentagdo de comprar até pela metade do prego

Shoppings adotam cautela e adiam promocoes

Os shoppings ndo mostram dis-
posi¢do para fazer uma grande li-
quidagdo neste més, tanto que
poucas lojas optaram pelas pro-
mocaes.

O gerente de marketing do Ala-
meda Shopping, Alexandre Jtnior,
é enfatico: “Nossa liquidagdo nao
serd este més’’.

‘“Provavelmente faremos uma
grande liquidagdo em todo o shop-
ping no primeiro trimestre”, anun-
cia. Segundo ele, algumas lojas,
porém, podem optar por liquidar o
estoque.

A gerente de marketing do Top
Mall, em Taguatinga, Fldvia Assaf,

conta que fazer uma liquidagéo
agora € invidvel. “‘Precisamos de
tempo paraisso”’, diz ela, explican-
do que, entre outras coisas, € ne-
cessdrio calcular o percentual, pre-
parar os lojistas e ainda ver quais
produtos iriam ser liquidados em
cada loja.

Fl4via adianta que o shopping
fard uma grande promogéo a partir
da préxima semana. “Vamos sor-
tear cinco pacotes para o carnaval
em Salvador. Serd um sorteio por
semana.”

Tiquetes de compras serdo tro-
cados por cupons numerados de
sorteios. “‘Isso € tudo o que posso

adiantar, porque somente amanha
(hoje) teremos uma reunido de d1-
retoria para detalhar a promog¢ao”,
conta.

TENDENCIA

O Brasilia Shopping seguird a
tendéncia dos concorrentes e nao
fard uma grande liquidagdo nos
proxxmos dois meses. O que pode-
rd ocorrer é que algumas lojas fa-
cam liquidagdes isoladas.

De acordo com a assessoria de
imprensa do shopping, a maioria
dos lojistas ndo devera optar por li-
quidar estoques.

A tinica promogao prevista nao

visa baixar os precos. Serdo even-
tos para atrair um nimero maior
de pessoas ao shopping e dar mais
opcoes de lazer para quem fica em
Brasilia nas férias.

S6 em margo acontecerd o Liqui-
da Brasilia, quando todas as lojas
do shopping aderem a onda de
promocoes.

Por diversas vezes o Correio
tentou entrar em contato com o
gerente de marketing do Patio
Brasil, Renato Horne, para que ele
informasse se o shopping preten-
de fazer uma liquidagao nos proxi-

mos dois meses. Mas ndo obteve S

resposta.
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