Renegoclagao de
dividas volta a
mesa do brasileiro
Economistas explicam

como absorver aumento
do délar no orcamento

André Moragas e Cassia Aimeida-

¢ A miudanca na politica cambial -
e a ja anunciada volta da inflacio
levaram de volta a mesa de nego- .
ciagdes credores e devedores. E
renegociar € hoje o verbo mais
conjugado, seja para quem tem
dividas em délar ou em real. Se-
gundo matemaéticos, economistas

- e consultores, 0 momento é pro-
picio e o orcamento doméstico

- deve ser revisto para que seja
possivel honrar compromissos.

— Nao é s6 quem tem divida
em délar que deve se preocupar.
Com o aumento da inflacao, o
consumidor terd uma perda do
poder aquisitivo e deve rever os
compromissos assumidos. £ hora
de comecar a procurar credores e
tentar uma renegoc1agao — afir-
mao economlsta Mario Costa.

Para o professor de orcamento
doméstico Jorge Bruno, dois ar-
gumentos fundamentais podem
ajudar aqueles que tém uma divi-
da de curto e médio prazo: o pos- -
sivel aumento da inadimpléncia e
a estagnacao dos salarios.

— Os credores sabem que a
inadimpléncia tende a subir e es-
tarao abertos &s negociagdes.
Por outro lado, o consumidor po-
de alegar que ndo terd reajuste de
salario, mas sofrerd com’'o au-
mento do custo de vida — diz.

De acordo com Bruno, cada di-
vida merece uma estratégia dife-
rente. Ele diz que quem tem um
compromisso de curto prazo de-
ve optar pela quitacao arntecipa-
da e negociar um desconto.

— Ele se livra da divida e con-
segue uma economia que pode
chegar a até 20% — calcula.

Ja para quem tem uma divida
de médio prazo, com pagamento
em trés anos, por exemplo, o

_ideal é renegociar metade do pe- .
" 'ri6do, quitando parte do débito.
— No caso de uma divida de
longo prazo, como um financia-
mento imobilidrio, o jeito & espe-
rar e torcer pela estabilizacio da
economia — afirma Bruno.

Adiar pagamento pode ser
solucéo para divida em délar

No caso das dividas em dolar, a
saida para o aumento repentino
da moeda americana pode estar
num adiamento de pagamento de
parte do débito.

— Ainda é uma questio com-
plicada, que estd gerando acoes
na Justica e até a intervencao do
. Governo. Mas uma op¢éo para o
problema seria 0 aumento no ni-
mero de parcelas a pagar, man-
tendo o valor tnico para as pres-
tagdes, ou renegociar no fim do
contrato o residuo originado pela
desvalorizacao do real — aconse-
lha o consultor de matematica fi-
nanceira Armando Cavanha.

Para a médica Cl4udia Bichara,
o adiamento da divida foi a solu-
¢do encontrada para honrar o pa-
gamento de um equipamento mé-
dico importado. Sdcia de uma pe-
quena empresa que terceiriza
exames da ultrassonografia, Clau-
dia temh que pagar US$ 30 mil para
quitar a Gltima parcela da compra
de um aparelho de ultra-som, ém
junho. Com o aumento do délar,
procurou a financeira e soube da
possibilidade de adiar o paga-
mento do restante da divida: '

— Eles disseram que em junho
pagaria o valor correspondente
aos US$ 30 mil na cotagdo antiga
e teria um prazo de mais seis me-
$es para pagar o restante.

. Os 6rgaos que defendem o cré-
dito das empresas também po-
dem ajudar ‘na renegociacao. de
dividas. O Clube de Diretores Lo-
jistas (CDL) do Rio tem um servi-
¢o de assisténcia que abre cami-
nho para a conciliacio:

— Noventa e cinco por cento
das empresas abrem mao de ju-
ros e renegociam. Buscamos uma
solucdo que seja adequada para
ambos os lados — diz Sylvio Cu-
nha, presidente do CDL.

A Teledata, empresa que admi-
nistra o servico Telecheque, tam-
bém negocia, abrindo mao de ju- .
ros e parcelando pagamento para
resgate de cheques:

— Como ja pagamos o pnnc1-
pal aos lojistas, podemos nego-
ciar com o consumidor — explica ,
Marcos Tadeu de Mello, gerente

de Marketing da Teledata.m
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